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REPORTE PAP

Presentacion Institucional de los Proyectos de Aplicacién Profesional

Los Proyectos de Aplicacion Profesional son una modalidad educativa del ITESO en la
que los estudiantes aplican sus saberes y competencias socio-profesionales a través
del desarrollo de un proyecto en un escenario real para plantear soluciones o resolver
problemas del entorno. Se orientan a formar para la vida, a los estudiantes, en el
ejercicio de una profesién socialmente pertinente.

A través del PAP los alumnos acreditan el servicio social, y la opcién terminal, en tanto
sus actividades contribuyan de manera significativa al escenario en el que se desarrolla
el proyecto, y sus aprendizajes, reflexiones y aportes sean documentados en un

reporte como el presente.

Resumen

En el presente trabajo se realizaran una serie de investigaciones cuantitativas; con el
fin de determinar la opcién mas viable para la empresa Pet-Food ACBA, las cuales son:

® Realizar una exportacién del producto y difundirlo por medio de terceros
® Establecer una planta procesadora y distribuidora dentro del pais.

Se logré obtener resultados concretos en cuanto a las dos opciones, sin embargo el
escenario mas favorable para la empresa es el establecimiento de una planta en pais
destino, debido a que esta opcidn tiene la ventaja de reducir costos, aumentar la
utilidad para la empresa vy evitar riesgos en el proceso de exportacion.

Asi mismo, se obtuvieron resultados favorables que podran dar oportunidad al
crecimiento de la empresa Pet-Food ACBA en su expansion a futuro.



1. Introduccion

1.1. Objetivos
El presente apartado tiene la finalidad de exponer los principales objetivos que
nos guiaran en la elaboraciéon del “Plan de Exportacién, Pet-Food ACBA
Nutricion Cruda”.
A continuacidn, se muestran:
e Encontrar una eficiente forma de traslado del producto por medio de
transporte refrigerado.
e localizar distribuidores y puntos de venta, que ofrezcan el producto
ACBA en Chile.
e Conocer los costos y permisos para establecer una fabrica en Chile.
e C(Crear presupuestos para asistir a expos o eventos dentro de Chile.
e Recabar toda la informacion necesaria para registrar el

establecimiento de ACBA en Chile

1.2. Justificacidn
La importancia de este Proyecto radica en la obtencién de distribuidores
chilenos, con el fin de expandir el mercado y las ventas de alimento crudo para
perros, logrando demostrar a Pet Food ACBA Nutricion Cruda como un
producto alimenticio crudo alternativo que mejora la nutricion y la calidad de
vida de los perros. Sin embargo, existe una segunda opcién que tiene mayor
viabilidad para la expansion de la empresa, que consistiria en establecer

una réplica de la empresa dentro del pais chileno.

1.3 Antecedentes del proyecto
Este proyecto es continuacién del Proyecto de Aplicacién Profesional (PAP) 3C
“Programa de desarrollo de la gestion en las funciones sustantivas de las
empresas”’, del semestre Primavera 2016 en el cual el equipo designado
realizd6 una investigacion de mercados en 3 paises diferentes para lograr
identificar cual era el pais con mayor viabilidad para la exportacién de Pet-Food
ACBA Nutricién Cruda. El pais seleccionado fue Chile, gracias a las atractivas

caracteristicas que se encontraron durante toda la investigacion.



1.4. Contexto

Localizacién
La empresa ACBA se localiza en la zona metropolitana de Guadalajara en el
municipio de Guadalajara, sobre la calle planeta #2623 entre Av. Nifios Héroes

y Av. Inglaterra.

Informacion sociodemografica y clima

El municipio de Guadalajara cuenta con una poblacién de 1, 495,189 personas
que representan el 20.3% de la poblacidn de la entidad segun INEGI 2011 y
cuenta con una superficie de 9,888.8 kilémetros cuadrados. El clima del
municipio de Zapopan es sub humedo (3.6%) semi cdlido y semi humedo
(96.4%). La temperatura media es de 21.7 C, con una maxima de 32.0 Cy una
minima de 9.9 C. la precipitacion media anual es de 998 mm, y llueve
principalmente entre los meses de junio y octubre, con informacién de IIEG
2012.

Calidad de vida

La calidad de vida dentro de la Zona Metropolitana de Guadalajara se
encuentra en el rango de regular a buena, y el nivel de satisfaccién promedio
de la poblacién de de 3.3 respecto a indicadores como: vivienda, educacién,

trabajo, salud, medio ambiente, servicios, entre otros.

Economia

La economia de Guadalajara esta activa en tres principales sectores:

1. Transito y comercio de ganado bovino, porcino, ovino, caprino, equino y
avicola

2. Industria textil y metalmecanica.

3. Turismo.

La ciudad es una de las sedes culturales, industriales y econdmicas mas
importantes del pais. Es conocida en el mundo por sus tradiciones, sus
atracciones culturales y recreativas, asi como por su gastronomia, su sélida

identidad cultural le ha dado imagen iconografica al pais (Datos de la COEPO).

La ubicacion estratégica de la Zona Metropolitana de Guadalajara, ha
propiciado el incremento en los Ultimos afios del establecimiento de empresas
manufactureras con vocacion electrénica y cibernética. Es importante sefialar
que el 75% de las industrias Jaliscienses se encuentran en esta zona y ello la
convierte en el principal centro de actividades econdmicas en el estafo e

incluso con injerencia en el occidente del pais (INEGI 2015).



1.5. Enunciado breve del contenido del reporte

En este reporte se plasma los objetivos, los costos de exportacién, los pasos para crear
una empresa en Chile, los apoyos gubernamentales (ProMéxico), y la planeacion
para asistir a la Expo animales y Mascotas Chile 2017. De la misma manera, se detallan
los costos de exportacidon en transporte aéreo y maritimo, la documentacién requerida
por ProMéxico para poder participar en los apoyos del aflo 2017 como feria tipo Cy

una serie de datos con los posibles distribuidores dentro del pais meta.



2. Desarrollo

Metodologia
La metodologia de este proyecto esta basada en la obtencién de distribuidores,
cotizacion de fletes maritimos y aéreos, costos de fabricaciéon en Chile, registro de la

marca en Chile y apoyos gubernamentales para la empresa Pet-Food ACBA.

Sustento Tedrico
Para dar sustento al proyecto realizado se analizaron los datos comerciales y
econdmicos de Chile, se decidié que era necesario investigar el ingreso promedio del

ciudadano Chileno y realizar cotizaciones de dos escenarios:

ler escenario:
Realizar una exportacion del producto por medio de transporte aéreo y colocar el
producto en el mercado por medio de diferentes distribuidores vy plasmar una

imagen atractiva de el en la mente del consumidor Chileno.

2do escenario:

Establecer una planta procesadora en el pais, comprando la linea de produccién

en Chile obteniendo todos los permisos necesarios para establecer el punto de

venta siguiendo todos los estatutos legales planteados por el gobierno chileno.

Con estos dos escenarios, se tiene el fin de obtener los resultados necesarios para
poder guiarnos en nuestras decisiones sobre cual escenario tomar, para si elegir el que

sea mas viable para la empresa.

Finalmente los dos escenarios anteriores, y la informacién recaudada de estos son el
punto clave para decidir qué acciones son las mejores para que la empresa
PetFood-ACBA lleve a cabo, se presentaran mas adelante los resultados de Ia
investigacion que demostraran en que consiste cada escenario y cuales son las
acciones mas recomendables a tomar, se expondran datos comerciales y econdmicos

gue ayudaran a la toma de esta decision.



2.2. Planeacion y seguimiento del proyecto.

Enunciado del proyecto

El principal objetivo de éste proyecto es obtener distribuidores en el mercado
chileno, conocer los costos de fletes aéreos y maritimos, obtener el apoyo de
pro México para el afio 2017 y tener toda la informacién que se requiere para
poder registrar la marca y empezar actividades en Chile, asi mismo lograr la

exportacion de Pet Food ACBA al mercado meta Chile.

Procedimiento de trabajo

Al principio de la semana se plantean las metas a cumplir para posteriormente
ser presentadas en el siguiente reporte. Ya planteados los objetivos de trabajo
se divide el trabajo entre los miembros del equipo y se comienza con la
investigacion; en el momento que los datos necesarios son encontrados, cada
miembro del equipo muestra sus hallazgos y se llega a un consenso para decidir

si esa informacion es la indicada para cumplir nuestras metas semanales.

Por medio de este proceso podemos asegurar que la informacidén es util para
los fines del proyecto, ademas de que se puede decidir si es necesario realizar

una investigacion a mas profundidad.

Herramientas y recursos

La busqueda de informacidén se realizara por medio de: consultas de pdaginas
web, la presencia en las instalaciones de ProMéxico, datos de la empresaria de
ACBA, cotizaciones con diferentes empresas de comercio exterior, contacto via

telefénica y por medio de correo electrdnico.



Cronograma o plan de trabajo

Semana | Fecha Avances Objetivos de la siguiente

semana

1 16-Agosto-2016 Se presento el equipo de
trabajo y se dio a conocer el
escenario a trabajar, asi
mismo se ensefid el trabajo
del semestre pasado a los
nuevos compafieros.

2 23-Agosto-2016 Se realizd la junta con la
empresaria (Roxana
Ruvalcaba) y la maestra de
disefo.

Se nos mostrd la guia de
aprendizaje a seguir durante
el trabajo.

3 30-Agosto-2016 Se establecieron necesidades | Investigar posibles
de la empresaria y se fijaron | distribuidores, formas de
los objetivos. transporte y costos para

exposicion en Chile.

4 06-Septiembre-2016 | Se mandaron correos a Investigar costo de de vida en
posibles distribuidores con el | chile.
fin de obtener pronta
respuesta.

5 13-Septiembre-2016 | Se investigd a fondo sobre la | Se sigue insistiendo a posibles
expo en Chile, pero no se distribuidores por medio de
logré obtener el costo del llamas y correos.
stand.

6 20-Septiembre-2016 | Se investigd el costo de vida Investigar mas empresas que
en Chile, asi como la expo manejen alimento crudo para la
FIGAP en Guadalajaray la exportacion
forma de registro en Chile
RUT, DHL queda fuera para
envios




7 27-Septiembre-2016 | Avances sobre cotizacion Cita con Pro México para revisar
aérea, se firmd el convenio apoyos econdmicos, investigar
de confidencialidad. apoyos con la embajada chilena.

8 4-Octubre-2016 Avances del Reporte PAP.

9 11-Octubre-2016 Se revisaron avances del
proyecto

10 18-octubre-2016 Se asistié a la expo FIGAP y se | Mandar correo al empresario
obtuvo una respuesta con la informacion de la
favorable con un empresario | empresa ACBA.
chileno.

11 25-Octubre-2016 Prospecto de distribuidor en | Se trabaja en las cotizaciones y
Chile pide cotizacion CIF en el documento para responder al
los 3 mejores productos. prospecto.

12 1-Noviembre-2016 Junta con la maestra de
disefoy los alumnos para
presentar nuestro proyecto y
puedan empezar a crear un
empaque de acuerdo a las
necesidades de la empresa y
el mercado meta

13 8-Noviembre-2016 Presentacion de avances del | Correcciones del documento
Reporte PAP. final

14 15-Noviembre-2016 | Presentacion del empaque
por alumnos de disefio

15 22-Noviembre-2016 | Entrega de borrador final del | Correccidn de ultimos detalles
PAP del reporte

16 29-Noviembre-2016 | Presentacion final del PAP
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Desarrollo de propuesta de mejora

Semana del 16 de agosto del 2016

Se presentd el asesor y los equipos de trabajo y se dio a conocer el escenario en el que
se desarrollara el Proyecto.

Se presentd el trabajo Pet Food ACBA del semestre primavera 2016 a los nuevos

integrantes del equipo.

Semana del 23 de agosto del 2016
Se realizé junta con la empresaria Roxana Ruvalcaba y la maestra de disefio, para

platicar sobre la empresa y las mejoras en los empaques para exportacion.

Semana del 30 de agosto del 2016
Se discutié entre los miembros del equipo las necesidades de la empresa y se fijaron

objetivos a seguir durante todo el semestre

Semana del 6 de septiembre del 2016
Se creé un mail de ACBA, con el fin de mostrar profesionalidad al momento de mandar
correos a posibles distribuidores, y se empezé a mandar correos a los posibles

distribuidores y a la organizacién de la expo en Chile 2017.

Semana del 13 de septiembre del 2016
Se sacaron costos sobre los viaticos para participar como expositores en expo de Chile

2017 y se siguid insistiendo a los distribuidores para poder obtener una respuesta.

Semana del 20 de septiembre del 2016
Se investigd el costo de vida en Chile, y la forma para registrarse ante el RUT en Chile.
También se investigd sobre la expo FIGAP que serd en la expo Guadalajara del 19-21

de octubre del 2016

Semana del 27 de septiembre del 2016

Se obtuvieron avances sobre la cotizacién aérea con Hernandez Marin, y firmamos la

carta de confidencialidad de la empresa.
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Semana del 4 de octubre del 2016
Se asistio a las instalaciones de pro México para presentar el caso Pet Food ACBA, y

conseguir el apoyo a la feria tipo C para el afio 2017

Semana del 11 de octubre 2016

Se asistio a la asesoria y se revisaron los avances del proyecto.

Semana del 18 de octubre 2016

Se asistié a la expo FIGAP, con el fin de encontrar algun interesado chileno en
distribuir el producto Pet Food ACBA. El Sefior Rodrigo Gonzdlez nos pidid que se le

mandara un correo con los productos de la empresa.

Semana del 25 de octubre del 2016
Se obtuvo respuesta por parte del Sefior Rodrigo Gonzalez, pidiendo una cotizacién de

los 3 mejores productos con envié CIF a Valparaiso.

Semana del 1 de noviembre del 2016
Se realizé una junta con la maestra de disefio y sus alumnos para presentar el caso
ACBA y conozcan un poco sobre las necesidades del empaque para la exportacion

hacia el mercado meta.

Semana del 8 de noviembre del 2016

Se presentan los avances del documento para empezar a formar el trabajo final.
Semana del 15 de noviembre del 2016
Se asisti6é a la presentacion de los alumnos de diseiio sobre los nuevos empaques del

producto

Semana del 22 de noviembre del 2016

Se realizaron las ultimas correcciones del reporte final y se entregé el borrador final

Semana del 29 de noviembre del 2016

Se realizd la presentacion del proyecto a los empresarios
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3. Resultados del trabajo profesional

El Costo de Vida en Chile 2016
A continuacién se muestra la brecha econdmica entre hombres y mujeres, en
relacion a los salarios por sectores en 2014

En el mismo periodo, los ingresos mensuales medio y mediano de las mujeres
se estimaron en $402,212 (619.40 UDS) y $293,190 (451.51 USD) , mientras
que los de los hombres llegaron a $587,807 (905.22 USD) y $390,106
(600.76 USD) , respectivamente.

Lo anterior reflejo6 una brecha de ingresos en desmedro de las mujeres de
-31,6% en el ingreso medio y de -24,8% en el ingreso mediano, cifras que
fueron mayores en 1,9 y 1,5 puntos porcentuales respectivamente en
comparacion a 2014 para cada resultado.

La regidon que tuvo el ingreso medio mas alto fue Magallanes
$740,561(1,140.46 USD) vy la que consignd el ingreso mediano mas alto fue
Antofagasta $500,135 (770.20 USD) mientras que los mas bajos, para ambos
indicadores, se consignaron en la Araucania $370,924 (571.22 USD) vy
$252,023 (388.11 USD), respectivamente.

Salarios promedio por sector

Promedio
Hogares privados con servicio doméstico
Otros servicios comunitarios y sociales
Servicios sociales y de salud
Ensefianza
Admén. Publica y defensa
Actividadesinmobiliarias
Intermediacion financiera
Transporte y comunicaciones
Hotelesy restaurantes
Comercio

Construccién
Electricidad, gas y agua
Industria manufacturera
Mineria

Pesca

Agricultura, ganaderia, caza y silvicultura

T t T u t
$o0 $100.000 $200.000 $300.000 $400.000 $500.000 $600.000 $700.000 $800.000 $900.000 $1.000.000

De acuerdo a la ultima Encuesta Suplementaria de Ingresos que publicé este martes
el Instituto Nacional de Estadisticas (INE) los ocupados en el pais recibieron
un ingreso medio mensual de $505,477 (778.43 USD), lo que implic6 aumentos
anuales nominales de 6,8%, en 2016.

En la siguiente grafica se muestra el Ingreso Medio Mensual Segun la Categoria
Laboral, 2010
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reso Medio Mensual de los Ocupados segin Categoria Laboral, 2010
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Con los datos que se muestran a continuacidn podemos conocer un poco mas a
fondo sobre los presupuestos que las personas que viven en Chile gastan en promedio
en los diferentes sectores dia con dia. Las cifras que se presentan son un promedio

estandar a enero 2016.

Presupuesto estandar

Alquiler pieza de estandar medio

Movilizacién (2 buses/metro diario, Lun-Do)

Desayuno, por dia

Almuerzo, por dia

Cena, por dia

Comida en total (comida hecha en casa o restaurantes
simples)

Entretenimiento (cine 4x)

TOTAL MENSUAL

15

Pesos

250,000

43,200

2,000

6,000

12,000

600,000

18,000

911,200

usD

376 USD

65 USD

3,01 USD

9,02 USD

18,05
uSsbD

902 USD

27 USD

1.370
uUsD



Cotizacion.

En la siguiente cotizacidon podemos ver los costos de la salida de la mercancia
México-Chile, tomando en cuenta que el costo inicia desde la matriz de la empresa,
siendo trasladada via terrestre con un costo de $17,158 mxn. Lo siguiente que
podemos observar son los costos de despacho de la aduana asi como los honorarios
del agente aduanal. El costo del flete internacional via maritima es de un total de
$61,960 mxn. El cual incluye un contenedor de 40pies refrigerado.

Cotizacion Gil y Gil Agentes Aduanales, S.C.

GIL Y GIL AGENTES ADUANALES, S.C.

SUCLIRSAL; HATRIE:

TELS.: (01-F14] 334 J020 134 3029 334 2021 ¥ 334 I030  TELS.: (01-33] I616-0136, IE1S-1493, PE1E-017S ¥ I815-0363

ugen'es ﬂduanales PRE-COTIZACION

DE: JOSE ALBERTO ESPARZA ROMD FECHA 13 de Septiembre de 2016

PARA: GILY GIL AGENTES ADUANALES REFERENCIA GOL

ATEMCION: HECTOR JUAREZ PARRA Valor Factura T.CAMBIO:  19.06460

DETALLE DEL EMEBARQUE FECHA DE LLEGADA 30/12H899 NAVIERA: PO's

PROVEEDOR:
FACTURA(S):
GUIA(SNEL(S):
CONTENEDOR{ES):

OHSERVACIONES: PRE COTIZACION DE PARA EXPORTACION DE COMIDA CONGELADA PARA CANINOS Via MANZANILLO

REGULACIDNES:
DESCRIFPCION:

DESGLOSE OE GASTOS

IMPUESTOS GASTOS TERCEROS

DERECHD DE TRAMITE ADUANERD 5 288.00 FLETE MARITIMO MZO-CHILE 5 61,960.00

PREVALIDACION 5 267.00 FLETE TERRESTRE GDL-MZQ 5 17,158.00

GASTOS AGENCIA MAMNIDERAS POR CONTENEDOR (APROXIMADO] § §,000.00
SERWVICIOS COMPLEMENTARIOS 5 1.,000.00
CANDADOS FISCALES 5 100.00
DOCUMENTACION ADUANAL L 3 250.00
HOMORARIOS L3 1.036.21

TOTAL AGENCLA § 2.386.21

VA 16% § 381.00

CON EL FIN DE APOYARLE COM EL DESPACHO ES IMPORTANTE TENER CUBIERTO ESTE TOTAL CON IVA § 86, 441.00

NOTA IMPORTANTE:

Recomendamos encarecidamente asegurar las mercancias dado que las mismas viajan por cuenta y riesgo
del cliente y/o consignatario. La carga puede ser asegurada bajo previa instruccién escrita.

DEPOSITOS Por politicas de la empresa no podemes aceptar depdsitos en efective.
1.- Chegue yo Transferencia a nombre de "GIL ¥ GIL AGENTES ADUANALES, 3.C."

2.- Faver de enviar la ficha de depdsito a la cuenta de correo electréonico con atencidn a JOSE ALEERTO ESPARZA ROMO

3.- Le recordamos gue esta es una precotizacion por lo gue puede haber variantes segin tipo de cambio u otros imprevisios.

CUEMTAS BANCARIAS BANCO CLABE
0447633596 BANCOMER 01232000447633 5968

INFORMACION IMPORTAMTE:
1.- Cuenia con 5 dias naturales libres de almacenajes a partir de la legada de barco y con 7 dias naturales libres de demoras a partir de la llegada del

barca.

2.- No contamos con los siguenies documenios para compledar su expedenia:
Enoia ETA E BCOM 20DA D74

Wncid ARTAS BNCOM BDA D15

Encid DNTRATO E F®EP (B &S0 [E AL B

Es indispensable enarlos & fin de procader con &l despacho.
MUCHAS GRACIAS

FOP-0TD1-03, Rewv. 03
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EUfUpaﬂ' EXPORTACION AEREA

ATENCION: JOSE ANTONIO SAUCEDD FECHA: 22 de noviembre de 2016
EMPRESA: NORMET MEXICO VIGENCIA: 30 de noviembre de 2016
Mury buen dia,
por medio del presente |e hacemaos llegar nuestra propuesta para la siguiente rta :
AOL AOD TERM 2000 KG5
GOL SCL CFR 7600 UsD
GASTOS EN ORIGEN / DESTIND
AWE K] 5D
HANDLING 50 5D
DESPACHD EXPD 240 LISD
|ARRASTRE A AEROPUERTO GDL 980 BN MAS VA

NOTAS:

El BAF es fluctuante (V.A.T.0.5.), sujeto a cambios sin previo aviso.

Tarifa para carga general, no peligrosa, en contenedores secos.

Recargos sujetos & variacion a la fecha de carga.

Tarifa expresada en US DOLLARS, Servicios en ORIGEN [MEXICO) estan sujetos & IVA y retencion.

Tarifa sujeta a gastos aduanales y portuarios en desting.

Mo incluye: carges por demoras yfo almacenajes de ningln tipo, examinaciones en ofigen,/desting, asi como tramites-
de importacidn o exportacidn ni maniobras de carga y descarga , cuando 45135 no e MENCONER expresamente.
La furnigacidn es obligatoria para las importaciones/exportaciones que traigan pallets de madera, favor de Bsegu-
rarse gue los pallets vengan marcados y con el certificado de fumigacidn.

Esta cotizacidn se extiende sin comprormiso alguna y esta basada en tarifas y tipos de carmbio actualmente
vigentes, guedando sujeta a cambio con o Sin previo aviso.

Trabajamos exclusivamente sobre |a base de |as condiciones comerciales de las compadias ransportadaras
utilizadas. Muestra responsabilidad no excede de las fijadas por los convenios internacionales DM, CRM,

IATA, Hague Rules, Fiata rulbes.

Esperando esta informacidn sea de su completa utilidad y preferencia, quedo a sus drdenes para cuglguier du-
da o aclaracidn .

Atentaments,
CHRISTIAN NMEMNEZ

EXECUTIVE COMERCIAL
EURDPARTNERS MEXICO, 5.5 DE C.V.

e 0 L

Guote it, book it ship it.

ol Ewopartners.com
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j‘ FELIPE SERRANO
AGENTES DE ADUANAS

EXFERTOS LOGISTICDS

Santiago, 06 de Octubre de 2016

Sres.

PET-FOOD ACBA

Presente
At
José Saucedo
Ref.: C-507

De acuerdo a lo solicitado por usted, detallo los costos asociades a una Declaracidn de Ingreso.

DOLAR ADUANERO OCTUBRE 2016

VALDR FO2 S0 5,400
FLETE INTERNACIOMAL [PARA EFECTOS ADUANERDS) 5D 5.000
SEGURD [PARA EFECTOS ADUANERDS) UsD 229
VALDR CIF UsD 10,629
VALOR CIF [PARA EFECTOS ADUANERDS) 5 71039135
DERECHOS DE ADUAMA (B%) -VALOR PUEDE SER SUPRIMIDO COM CERT. ORIG. 50
VA ADUANERD [19%) 51337436
TOTAL A PAGAR TESORERIA $1.337.435
HOMORARIOS 0,3% 20BRE EL VALOR CIF ﬂMI-NIMD DE 2 UF) §52.449
GASTOS DE DESPACHO 1 UF 526,224
VA SERVICIOS 514948
TOTAL HONORARIOS AGEMCIA DE ADUANA $93.621
ALMACEMAJE [APROXIMADO) %133.000
SUPERWVISION, AFORO y RECONOCIMIENTO (solo si procede inspeceidn aduana) 4 &0.000
V*B* SALUD 560,000
GASTOS LOCALES EMBARCADOR [aproximade, depende del embarcador) % 180.000
FLETE & SANTIAGO 5 B5.200
OTROS GASTOS AUTORIZADOS (selo si procede trabajo fuera de horario) 515.000
TRANS EDN 53.147
IVA SERVICIOS TERCERDS % 103.B06
TOTAL GASTOS TERCEROS (afectos de IVA) 4 650.153

TOTAL A PAGAR [COSTOS ADUANEROS + LOGISTICOS) APROX. $ 2.081.208

5 662,27

DOLAR COMERCIAL OCTUBRE 2016

5 700,00

IMPUESTO AL CLIENTE CALCULADOS AL 31 de Octubre de 2016
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PROYECCION FINANCIERA

Se plantea una proyeccion financiera para la situacién de la empresa y conocer de qué
manera podria ser mas rentable si se desea entrar al mercado chileno.

CONTEXTO / ANTECEDENTES: datos generales.

SUELDO MIiNIMO MEXICO CHILE EQUIVALE | EQUIVALENT CHILE VS MEXICO
(2016) NTE E_
USD MEX USD CHILE
DIA (PROM) $73.04| $
8,583.00
SEMANA (7 $511.28 | $ 60,081.00 Poder adquisitivo
Ddas)
MES (30 dias) $2,191.20 | S 257,500.00 $109.56 | S
384.00 3.50
B By B B By PESO CHILEND
Costos de envio:.. CANTIDAD . DLLS - COSTO EXT UsSD . PESDS - [CLP] .-
-1 2_. DDD. DD.'l 21 21 1 21
KILOGRANMOS DE
PRODUCTO..
Ervio. 1. g 7.500.00. g 7.600.00- 2152 .000.00. | 54.962,800.00. |
AWE . 1. 5 B5 .00 . 5 B5. 00 .. 51, 700.00 . 555, 505.00 .
HAMDLING .. 1., 5 5000 5 S0 00, 51,000.00.. 532,650.00.
DESPACHO EXPO .. 1. 5 240,00 . 5 240.00 . 54 B00.00.. 5156,720.00.
ARRASTRE A 1. - 5 - S9E0.00.. 531,997 .00 .
AEROPUERTO GDOL..
MONTOS SEGLMN - B SUBTOTAL. 5160,480.00.. 55,239,672.00. |
COTIZACION ..
B - B SEGURC MERCAMNCIA. 580,120.00.. 52,615,518.00. |
B - B TOTAL COSTO ENVIO.] 5240 600.00 . 57,855 590.00. |
+

PRESUPUESTO DE INVERSION Y VENTAS:
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Bajo los conceptos de inversidon de local, suponiendo una réplica de lo invertido para
arrancar una sucursal punto de venta en México, se estima que la réplica podria costar
como inversién inicial en Chile alrededor de $366,378 pesos mexicanos 0 en su caso
$$10,979,528 pesos chilenos.

Debido a que no conocemos de qué manera se comportard el mercado ante este
producto, se decidid simular tres escenarios en los que estimamos el nivel de ventas y
de ingresos que podria tener la compaiiia.
El primero en color verde trata de simular un escenario ideal en el cual los
consumidores de dicho pais aceptan el producto y el nivel de ventas alcanzado es muy

bueno.
Ventas Planeadas en | Ventas Planeadas en | - E
-+ * unidades ., unidades..
E 4 Mes.. Mes.. R A
E .+_ 4 1. 12. R A
'% ] B B B TOTAL ANUAL - B
o E Kilos - 2,500 7,133 53,461, B
o =
E 1 1 21 21 21
L 3 Mes.. Mes.. K] R
i . 1. 12, TOTAL ANUAL - PESOS CHILENOS. .
MXHN - g 150,000 §417,968 - g 3,207,643, §104,729,530
+
El segundo escenario en color naranja, pretende simular una aceptacién regular del
mercado en la cual no se logra obtener un nivel de ingresos excepcional, sino que de
manera mas moderada se podria decir que el producto estd en condiciones normales.
Yentas Yentas a a
Planecadas en | Planeadas en
- % unidades. unidades.
E Meas ., Mas ., a a
= k3
m * 1.1 12.1 a «1
=
i} = a a a a a
- 5 | kilos - 2,000, 5. 706 42,769, a
==
E . a a a a
ﬂ .y Meas ., Meas . a a
. 1. 12. TOTAL ANUAL. PESOS CHILENOS .
MEN . § 120,000.00 - § 342,374 . 52,566,114, §83,723.624.

PRESUPUESTO DE VENTAS:
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El tercer escenario en color rojo, supone que las personas del mercado chileno no
perciben el producto de manera conveniente y por lo tanto la venta del mismo
representa un nivel de ventas bajo o deficiente, por lo que se tendria que implementar
una estrategia comercial mas agresiva.

Ventas Planeadas en | Ventas Planeadas en | -
N 1 unidades.. unidades..
= Mes.. Mes.. A R
E 3
- 1.1 E.1 1 .1
= -
E g A A A ] A
a E Kilos .- 1,500 . 4,280 4 32,0761 "
E g Ventas Planeadas en | Ventas Planeadas en | - -
5 + _5.1 5.1
ﬁ 4 ME5.1 M‘EEJ A A
. 1., 6.1 TOTAL AMNUAL . PESOS CHILEMNOS .
MXM .| 590,000 . 5 256,781 51,924,586, 562,837,718
COSTOS DE OPERACION:

En base al histérico proporcionado por la compafiia para el estimado de los costos
estamos contemplando los gastos tanto administrativos como operativos con los
siguientes conceptos:

Tomando en cuenta el histérico, y algunas bases de datos se realizdé una estimacién de
los costos que podria tener cada uno de estos conceptos para darle forma a un estado
de resultados y estimar segun el nivel de ventas esperado cudntos ingresos podria
tener la compaiiia.

21




COMCEPTO..

GASTOS ADMINISTRATIVOS+

Renta.

seguro de Mano de Obra.,

hMantenimiento de equipo..

Comunicacion..

Salario Produccion .,

szlario Representante Ventas.,

&alario Encargado..

Sesguro personal administrativo .

Certificacion veterinario .

Laboratorio.,

GEASTO DE VENTAS+

hMantenimiento de transporte .

Salario Chofaras..

Seguro choferes.,

Sesguro de transporte .

Patrocinio..

Publicidad gzstos de representacion.

Exposicion en ferias v flyers..
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PESOS CHILENOS

ESTADO DE RESULTADOS PRESUPUESTADO.
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Permisos y certificaciones necesarias para establecimiento de procesadora en Chile

LOCAL DE ELABORACION DE ALIMENTOS TIPO PROCESADORA

Nombre del Tramite Local de Elaboracion Alimentos Tipo Procesadora
Tipo de Atencion En Linea y Presencial
¢Donde hacer el tramite?: - www.asdigital.cl- El tramite se realiza de manera presencial en

|a Oficina de Atencion al Usuario, ubicada en Avda. Bulnes N° 194,
Santiago o en las Oficinas Provinciales correspondientes, de lunes a
jueves, de 09:00 a 13:30 hrs. y viernes de 09:00 a 13:00 hrs.

Definicion:

En esos establecimientos se procesan alimentos sin mayores transformaciones,
es decir, a diferentes alimentos se le aplica alguna tecnologia como el
deshidratado en las frutas, corte y envasado en las carnes, etc.

Que es un establecimiento de alimentos:

Es un lugar fisico con una direccion donde se desarrolla una actividad
denominada “Fin”. En estos recintos se realizan actividades (fines) como
producir, elaborar, preservar, envasar, almacenar, distribuir, expender vy
consumir alimentos y/o aditivos alimentarios.

Ejemplos de Giros Municipales a los que podra optar con los fines correspondientes
a este tipo de establecimientos:

Procesadora o Envasadora de miel y productos apicolas, Procesadora de azucar,
Procesadora de Pescados, Mariscos y Productos del Mar; Procesadora de Sal,
Especias y Condimentos; Procesadora de Frutas, Hortalizas y Champifiones,

Pelado de papas; Envasadora de Té, Café, Yerba mate, Suceddneo de café,
Hierbas aromaticas para infusién, entre otras.

1.- REGLAMENTACION:

1 D.S. N2 977/1996. Ministerio de Salud. Reglamento sanitario de los alimentos.

Bl D.S. N2 594/1999. Ministerio de Salud. Reglamento sobre condiciones sanitarias y ambientales
Basicas en los lugares de trabajo.

2. - REQUISITOS GENERALES:

1. Ubicar la instalacion lejos de focos de insalubridad, olores, humo, polvo y no
expuesta a inundaciones.-

2. Contar con conexién al sistema de alcantarillado publico. En caso de poseer

fosa, contar con resolucion emitida por la Autoridad Sanitaria, que autorice la
obra de alcantarillado particular.-
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3.

Contar con conexion al sistema de agua potable de red publica, en caso de
poseer pozo de abastecimiento de agua, contar con resolucién emitida por la
Autoridad Sanitaria, que autorice la obra de agua potable particular.-

Las vias de acceso y zonas de circulacidn que se encuentren dentro del recinto
del establecimiento o en sus inmediaciones, deberdn tener una superficie dura,
pavimentada o tratada de manera tal que controlen la presencia de polvo
ambiental

3.- FINES (actividades que podra realizar en su establecimiento):

PROCESAR MIELY PRODUCTOS APICOLAS
PROCESAR AZUCAR

PROCESAR PESCADOS, MARISCOS Y PRODUCTOS DEL MAR
PROCESAR SAL, ESPECIAS Y CONDIMENTOS

PROCESAR FRUTAS HORTALIZAS Y CHAMPINONES
PROCESAR ESTIMULANTES Y FRUITIVOS
PROCESAR ENCURTIDOS

PROCESAR FRUTOS SECOS

PROCESAR CARNE Y SUBPRODUCTOS COMESTIBLES DE GANADO MAYOR
PROCESAR CARNE Y SUBPRODUCTOS COMESTIBLES DE GANADO MENOR
PROCESAR CARNE Y SUBPRODUCTOS COMESTIBLES DE AVE Y OTRAS ESPECIES

DISTINTAS

PROCESAR PRODUCTOS LACTEOS
PROCESAR MOTE

Las instalaciones deberan contar con:

4.1.

4.2,

4.3.

4.4.

4.5.

Areas destinadas a:

a) recepcion, seleccién, limpieza y preparacién de las materias primas;
b) produccién;

c)almacenamiento de materias primas y del producto terminado.

Separadas de los recintos destinados a alojamientos, servicios higiénicos,
vestuario y acopio de desechos.

Contar con sistema de captacién o eliminacion de gases, vapores,
humos, polvos, emanaciones o contaminantes de cualquier naturaleza
en forma tal que no causen molestias al vecindario.

Contar con vias de evacuacion y de salidas sefalizadas.

Contar con estructura adecuada para el proceso, en cuanto a higiene y fluidez.
El flujo de trabajo debera ser unidireccional.

Contar con instalaciones, equipos y utensilios adecuados para los alimentos.
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4.6. Los materiales de revestimiento de superficies de trabajo y equipos, no
deberd ceder sustancias toxicas o contaminantes a los alimentos.

4.7. Contar con Pasillos de Circulacién amplios, que permitan el desplazamiento
seguro del personal. El pasillo de circulacién entre maquinarias debera poseer
minimo 150 cm.

4.8. Servicios higiénicos para el personal: Independientes para cada sexo. Con ducha
y lavamanos, con agua caliente y fria, en buen estado de funcionamiento y
cantidad de acuerdo al nimero de trabajadores, bien iluminados y ventilados,
sin comunicacién directa a la zona donde se manipulan alimentos y a no mas de
75 metros. Ademads debera Contar con rétulos que indiquen obligatoriedad de
lavarse las manos después de usar los servicios higiénicos. Con sus Utiles de aseo
(jabdn, sistema de secado de manos de un solo uso, etc.).

4.9. Vestidores: Independiente para cada sexo, con casilleros individuales y en nimero
igual a la cantidad de trabajadores.

4.10. Contar con comedor para trabajadores que realicen colacién en el lugar de
trabajo cuando corresponda.

4.11. Contar con proteccién de las partes mdviles, transmisiones y puntos de
operacion de maquinarias y equipos.

4.12. Contar con estantes, vitrinas u otros para mantener protegidos equipos y
utensilios.

4.13. Lavamanos: En las secciones donde se manipulen alimentos, con
abastecimiento de agua fria y abastecido de jabdn y sistema higiénico de secado
de manos.

4.14. Debera proveerse una ventilacion adecuada para evitar el calor excesivo, la
condensacion de vapor de agua y acumulacion de polvo y para eliminar el aire
contaminado. La direccién de la corriente de aire no debera desplazarse de una
zona sucia a una zona limpia. Las aberturas de ventilacién deberan estar provistas
de rejillas u otras protecciones de material anticorrosivo y que puedan retirarse
facilmente para su limpieza.

4.15. Debera disponerse de abundante abastecimiento de agua potable, que se
ajustara a lo dispuesto en la reglamentacién vigente, a presion y temperatura
conveniente, asi como de las instalaciones apropiadas para su almacenamiento,
distribucién y con proteccién contra la contaminacién.

4.16. Contar con sistema eficaz de evacuacion de aguas residuales.
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4.17. Pisos: Sdlidos, de material resistente a la corrosién, atoxicos,
impermeables, antideslizante y de facil limpieza. Segun el caso se les dara una
pendiente suficiente para que los liquidos escurran hacia las bocas de los
desaglies o canaletas.

4.18. Paredes: Se construirdn de materiales impermeables, de tono claro,
atoxicos, de material sélido, lisas, no absorbentes, lavables, resistentes a la
corrosién y con una altura apropiada para las operaciones como minimo de 1,80
mts.

4.19. Cielos: Rasos y deberan proyectarse, construirse y acabarse de manera que
se impida la acumulacion de suciedad y se reduzca al minimo la condensacion de
vapor de agua y la formacion de mohos y deberan ser faciles de limpiar.

4.20. Puertas, ventanas y otras aberturas: Deben ajustar perfectamente a sus
marcos. Las puertas deberdn ser de superficie lisa y no absorbente y, cuando asi
proceda deberdn tener cierre automatico. Las ventanas que comuniquen al
exterior deben poseer rejillas contra insectos. Los alféizares de las ventanas,
deberdn estar construidos con pendientes para evitar que se utilicen como
estantes

4.21. lluminacién: Natural o artificial adecuada, que no altere los colores y que
permita la apropiada manipulacién y control de los alimentos. Las ldmparas que
estén suspendidas sobre el material alimentario en cualquiera de las fases de
produccién, deben ser de fdcil limpieza y estar protegidas para evitar la
contaminacién de los alimentos en caso de rotura.

4.22. Depdsitos para la disposicidon de basuras: De material lavable, con tapa, en
numero y ubicacion adecuada. Ademds, deberad disponerse de instalaciones
separadas del lugar de elaboracion para el almacenamiento de desechos y
materiales no comestibles, donde permaneceran hasta su eliminacién. Esta
instalacion deberd ser de facil limpieza y desinfeccion.

4.23. Contar con drea para mantencién de plaguicidas u otras sustancias toxicas,
separada de las zonas de elaboracion, envase y almacenamiento de alimentos.
Ademads de un area destinada al almacenaje y manipulacién de productos
quimicos inflamables.

4.24, Extintor: Del tipo y cantidad segun normativa. Con su carga al dia y
ubicados a una altura maxima de 1.30 metros, medido desde el suelo a la base del
extintor, debidamente sefalados y de facil acceso.

4.25, Instalacion eléctrica y de gas: construidas, instaladas, protegidas y
mantenidas de acuerdo a las normas establecidas por la autoridad competente.
Por norma de seguridad bidones y calefon deben estar fuera de las areas de
produccién y/o servicios higiénicos.
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4.26. Cumplir con la normativa vigente en lo referente al ambiente laboral,
Decreto 594/1999.

4.27. Contar con espacio definido y sefializado para la mantencion de productos
alimenticios no aptos para consumo humano.

4.28. En caso de poseer fuente fija (equipo electrégeno, caldera, etc.), deberd
contar con el registro de dicha fuente, otorgado por la Seremi de Salud.

4.29. Contar con plan de accién de emergencia para el recinto de trabajo.
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5. Antecedentes solicitados:

Autorizacién municipal de acuerdo al plano regulador.-

Plano o croquis de instalacidn a escala, indicando en detalle la ubicacién
de las instalaciones sanitarias.-

Comprobante de pago de sistema de alcantarillado publico. En caso de contar con
fosa, adjuntar resolucién de la obra de alcantarillado particular.-

Comprobante de pago de agua potable de red publica, en caso de contar con
pozo de abastecimiento de agua, adjuntar resolucién de la obra de agua potable
particular.-

Plan de limpieza y desinfeccidn de zonas, equipos y otros que corresponda.-

Croquis o0 memoria técnica de sistema de frio.-

Croquis o memoria técnica de los sistemas de eliminacién de calor, olor o vapor
segun corresponda.-

Descripcion general de los procesos de elaboracién (detallados por area).

Materias primas que empleara.
Sistemas de control de calidad sanitaria con que contara.
Tipos de alimentos que elaborara.

Sistema de eliminacion de desechos.
Plan de Accion de Emergencia.

Registro de Inscripcion de fuentes fijas en el SEREMI de Salud.
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Rut (Rol Unico Tributario) en Chile

A continuacidn se muestran los pasos para darse de alta ante el RUT en Chile,
los cuales el empresario a cargo de la empresa deberd de seguir para poder
registrarse para posteriormente poder iniciar actividades en el pais. Este sistema es
similar al RFC en México.

DESCRIPCION PASO A PASO INICIACION DE ACTIVIDADES PERSONAS NATURALES POR INTERNET

Ingrese a la opcidn Inicio de Actividades

1 (personas naturales) presente en el menul de
“Registro de contribuyentes” en el sitio web
del S| www.sii.cl

Elija opcién que corresponda a la categoria y
actividad que efectivamente iniciara,
identificAndose con su Rut y Clave Secreta :

¢ |nicio de Actividades Personas
2 Maturales {Profesionales que emiten
Boletas de Honorarios)

¢ |nicio de Actividades Personas
Maturales para todo tipo de actividades

Complete la informacidn solicitada de:
- Actividades econdmicas

- Domicilios

3 Luego, seleccione el botén “Aceptar”.

(El domicilio se debe acreditar, conforme las
modalidades que se distinguen en la Circular N*
31, de 2007).

En pantalla se mostraran los datos que usted recién ingresd para

4 gue los revise y, posteriormente, confirme seleccionando el
botén “Validar". Luego, "Envie" la informacién y selecciones
"Certificado".
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Las personas que
emprendan actividades en la
primera categoria, es decir,

en las actividades de
negocios-capital, ¥ que
solicitan timbraje de
documentos que dan
derecho a crédito fiscal, se
les recuerda gque reguieren
ser verificados en su
actividad y domicilio, para
posteriormente ser
autorizados a la emisién
electrénica o al timbraje de
documentos, segan
corresponda; espere a ser
visitado en su domicilio.
‘erificacion del
Domicilio y la
5 Actividad por el

funcionario del S,

plazo: 10 dias

habiles.

gﬁgggasc;ﬁzitzinls:w& I.I_as actividades dt? ?“ Categorl“a no son

emisién electrénica verificadas en su actn.rld_ald v domicilio, por lo
6 de documentos que pueden hacer emision de Boletas de

irbutarios © soliitar Honorarios Elecirénicas en forma imedaia o
Timbrar Documentos.

Para mayor informacidn utilice el Buscador del Sl

Obtencion de RUT:
http://www.sii.cl/preguntas frecuentes/catastro/001 009 4033.htm

Designacion de un representante legal:

http://www.sii.cl/portales/investors/registrese/representante legal.htm

Inicio de actividades chile:
http://www.sii.cl/portales/mipyme/etapa de nacimiento.htm
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Apoyo de Pro México (Feria Tipo C)

ProMéxico es el organismo del gobierno federal que se encarga de coordinar las
estrategias dirigidas al fortalecimiento de la participacion de México en la economia
internacional, apoyando el proceso exportador de empresas mexicanas. Es por esta
razén que la siguiente ficha técnica muestra la forma en que Pro México puede apoyar
a la Exportacidon de ACBA por medio de una exposicién en el pais extranjero.

FICHA TECNICA
Ferias Tipo C
Apoyo Descripeién
:En qué consiste? ProMeéxico otorga un apoyo econdmico a reembolso para que los empresarios

mexicanos promuevan sus productos ¥ servicios en el exterior, a través dela

participacion individual en ferias internacionales. Esto como parte de su estrategia de

venta para incrementar, diversificar y/o consolidar las exportaciones de sus productos o

SETVICIOS,

*  Apoyo para pequedias empresas; 0% del costo o hasta 570,000.00 (setenta mil
pesos OV100 mon.) no sujeto a IVA.

*  Apoyo para medianas empresas: B0% del costo o hasta S70,000,00 (setenta mil

pesos OV100 mon.) no sujeto a IVA.

£Quién puede *PyMES mexicanas con potencial exportador, exportadoras, internacionalizadas, redes
solicitarlo? de exportacidn y personas Fsicas con actividad empresarial,

*Conforme a la estratificacidn vigente de la Secretaria de Economia.

Criterios de #  Solo se otorgard un apoyo por cada 12 meses por beneficiario,
Otorgamiento .

Este Apoyo se otorga dnicamente para:

v" Renta de espacio en la feria.

¥ Envio de muestras.

¥ Gastos de operacién (limpieza, vigilancia y energia eléctrica).

¥ (Gastos de construccidn de  stand (montaje, desmontaje, decoracidn e
instalacidn eléctrica, renta de exhibidores, muebles, accesorios y letreros),

v Renta e instalacidn de dispositivos  electrdnicos para  promocionar  sus
productos  (pantallas, proyectores, monitores, entre otros) (validados

previamente por la DEESE).

Criterios (Generales *  Sujeto a disponibilidad presupuestal,

¢ Los solicitantes deben cumplir con lo establecido en los Lineamientos para la

Apoyo: Ferias Tipn C Vigente a partir del 19 de agosto 2016

Versian 1
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step2

Exposicion N2 1 (Expo Animales y Mascotas Chile 2017)

Expo Mascotas y Animales

Ciudad y pais donde se lleva a cabo la feria: Santiago, Region Metropolitana, Chile.
Fecha de la Expo: Mayo 2017 (fechas sin especificacion)

Periodicidad: 3 dias (Viernes, Sdbado y Domingo)

Tipo de Feria: Sectorial, debido a que dentro de la expo se puede encontrar
tendencias y nuevos productos, grandes marcas, distribuidores, marcas de alimentos,
laboratorios, distribuidores de accesorios, fundaciones, clinicas veterinaria,
peluqueria, entre otros.

Giro: Veterinaria

Productos / servicios que se exhiben: Marcas de alimentos, accesorios, animales,
fundaciones, laboratorios, peluguerias.

Numero aproximado de expositores: Dentro de la Expo 2016 participaron 539
expositores, sin embargo no se obtuvieron datos de los lugares de origen de los
expositores.

Expositores

eleo

L 4 : oA‘
) -
Colaboradores
Auspiciadores

201 _ n
Expositores
8

20711 2012 2013 2014 2015

Numero de compradores: La expo “Mascotas y Animales” afio con afio han
aumentado significativamente el nimero de publico asistente, por lo que se dio a
conocer que el afio pasado (2015) asistieron 24,242 personas a la feria y se espera
gue este numero vaya aumentando. En cuanto al publico asistido se sabe que
son; 14 mil adultos, 5 nifios, 4 mil invitaciones y 539 expositores

Numero de Stands: 101 stands
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Antigiiedad: “Expo animales y mascotas” es la primera exposicion de animales en
Chile, nace en 2011 como respuesta al crecimiento del mercado de las mascotas en
el pais.

Nombre de la empresa organizadora: Grupo Activo

Recinto Ferial: Espacio Riesco Avenida El Salto 5000, huechuraba, Regién
Metropolitana, Chile (56 2) 24704460

Plano del area de exhibicion: Las instalaciones cuentas con 12,000m2, 13 metros
de altura, clima y equipamiento.

EXPO CHILE DIGITAL NIVEL 1 (LEVEL 1)
101 Stands (101 Booth)

| T
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B xomers oun B e sk @ axsmewss s W oxomes o
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TOTAL: 36 STANDS (36 BOOTH) TOTAL: 37 STANDS (37 B0OTH) TOTAL: 10 STANDS (10 80OTH) TOTAL: 18 STANDS (18 BOOTH)

cuenta con

v 12,000 m2
v 13 metros de altura

v Climatizado y equipado

Pégin
a
Web:
http:/

/www.espacioriesco.cl/salones-y-espacios/pabellon-ferial/
Costos del Stand:

Condiciones de acceso para compradores: la entrada a la Expo tiene los siguientes
costos

Nifios: $4.500
Adultos: $5.500

En preventa;
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Nifos: $3.500

Adultos: $4.500

Exposicion N2 2 FIGAP Guadalajara

Ciudad: Guadalajara Jalisco

Fechas préximas: Del 19 al 21 de Octubre
Periodicidad: Anual

Tipo de feria: Sectorial

Giro: Productos Pecuarios y de Mascotas.
Compradores ultima edicion: mas de 200 empresas compradoras
Antigiiedad: desde el 2014

Numero Stands: aprox. 200

Organizador:

Recinto Ferial: Expo Guadalajara.

Portal de la feria: http://www.figap.com/

Opciones y costos stand
Opciones de Stands:
% Opcién 1: 9m? Incluye mamparas, alfombra, 2 sillas, 1 mesa, 1 letrero de la empresa, 1 contacto de luz.
Costo $ 40,708.00 M.N
% Opcién 2: 18m? Incluye mamparas, alfombra, 6 sillas, 1 mesa, 1 mesa redonda para juntas, 1 letrero de la

empresa, 1 contacto de luz. Costo 5§ 77,235.00 M.N
#* Opcién 3: 27m?, Incluye: mamparas, alfombra, 8 sillas, 2 mesas rectangulares, 1 mesa redonda, 1 letrero de la

empresa, 1 contacto de luz. Costo $106, 148.00 M.N
% Opcién 4: 36 m* o mas Incluye: alfombras, una toma de electricidad. Costo $3,133 .00 M.N x m?

% PABELLON AGROPECUARIO EQUIPO ¥ MAQUINARIA PRECIO X m? incluye: una toma de electricidad.
Costo $1,300.00 M.N x m?

Condiciones acceso compradores: registro previo en el portal en linea y llevar su
gafete dentro de las instalaciones.
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EMPRESA STAND M2 DESCRIPCION PAIS
DANIIT 520 9 Sistemas de Software DINAMARCA
DISENOS Y CONSTRUCCIONES Fab. de maguinaria y Equipos p/ planta de
AGROINDUSTRIALES, 5.4 DE C.V. Bha ] 28 alimentos MExico
DESARROLLO PORCICOLA mwe | 9 Editorial MEXICO
. - MEXICO-
DORSET GM PABELLON AGRIMEX HOLANDA 336 Secado de pollinaza o gallinaza fresca HOLANDA
E.5.E INTEC 636 35 Equipos p/f planta de Alimentos Usa
EDICIONES PECUARIAS 100 18 Editorial MEXICO
EMGORMIK 5188 | 18 Editorial ARGENTINA
EQUIPAR 212 9 Compra- Venta de equipo para laboratorio MEXICO
EQUIPD PARA PELETIZAR 330 9 [vta. Peletizadoras, linea completa dados y rodillos MEXICO
ESIT ELEKTRONIK SISTEMLER IMALAT VE TIC. LT. 5.7.1| 728 | 18 | Células de carga, lnd-;g:lrsa. pesaje-puentes de | gy
EURD-NUTEC PREMIX 718 36 Mutricion animal MEXICO
EUROTEK 220 18 WARNEL ¥ TRANSMISIONES DE POTENCIA MEXICO
EXTRU-TECH, INC. 234 9 Fabricacién Extrusores, Secadores y equipos USA
afines
FAMSLUN 540 | 144 Maguinaria y equipo CHINA
FDI CAGE SYSTEMS 334b |1 Equipamientos, Jaulas Usa
FEROTEC 351 Q Moldes y plezas de repuesto para peletizado. FRANCILA
FERRAZ MAQUINAS 416 18 Fabricacién de maguinaria para la industria BRASIL
FLEETMATICS 124 9 Logistica MEXICO
Soluciones analiticas, control de la calidad y los
FOSS 305 9 procesos de productos quimices, farmacéuticos, MEXICO
alimenticios v agricolas
FRAMNMAR Bl12A ]| 9 Minerales y \Vitaminas para Nutricion Animal CHILE
PRIGORTEE MEXICE 340 9 Sistemnas de enfriamiento de granos para MEXICO
Lonservacion
GEELEN COUNTERFLOW 522 9 Secadoras y Refrigeradores HOLANDA
GLOBAL INDUSTRIES 620 35 Industrial-Comerdial usa
GONBAR CONSTRUCCIONES S.A DE CV 538 72 Construccidn E Ingenleria MEXICO
Graf Eguipments GmbH 716 18 pellets ALEMANLA
GRAIN X 200 9 Skstemas de gestion de grano CANADA
GRANELEROS BARTLETT 160 9 Agricola-Granos MEXICO
. Ingenieria, Disefio y Construccion de Sistemas
GRUPO MAVC] 326 9 Earroviarios. MEXICO
GRUPO VICTOR 312 72 Tramsportador v Envasador MEXICO
Gs1 362 54 Silos usa
GUANGZHOU LEADER BIO-TECHNOLOGY &16 9 |Pigmentos nat. y sintéticos pf alimentacidn animal CHINA
HANGZHOU KING TECHINA FEED CO. LTD 156 12 Aditivos para plensos CHINA
MEXICO-
HATO Lighting  PABELLOM AGRIMEX HOLANDA 336 Soluciones de lluminacion
HOLAMDA
HEGND 756 9 Vitaminas CHINA
HOG SLAT INTERNATIONAL 316 36 | Eguipo ¥ construccidn de Instalackones Porcicolas MEXICO
ICC BRAZIL 410 18 Mutricion Animal BRASIL
- Automatizacidn de Plantas de Alimento , Obra
IDEAS SYSTEWS 748 2 Eléctrica, Media tensidn, Sistema de Tierras fisicas MEXICO
LIDAH CO, INC cigAl o Solucién total para alimentacidn, alimentos y TAIWAN
Dlocombustiblas
ILLINGOIS DEPT. AGRICULTURE 358 35 Dept. de Agricultura del Edo. De Illingls Usa
ILGUN TARIM 00 9 Sistemas de ordefio TURQUIA
IMAGD 320 18 Instalaciones y maguinaria agroalimentaria ESPARNA

Paises participantes:

Eslovenia Dinamarca
Usa Espafia
México Taiwdn
Holanda Reino unido
Francia Brasil
China Canada
Turquia Chile
Alemania

Compradores:

Eslovenia Dinamarca
Usa Espafia
México Taiwdan
Holanda Reino unido
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Francia Brasil
China Canada
Turquia Chile
Alemania

Fechas: 19-21 Octubre 2016
Productos:

Salud animal
Manejo animal
Conocimiento
Reproduccién
Genética
Innovacién
Tecnologia
Nutricién.

Bibliografia:

http://www.figap.com/empresas/
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EXICO

N T
FIGAP20163
19al21 Expo Guadalajara, |
DEOCTUBRE Guadalajara JaliscoMex. |
RO

Favor de imprimir y conservar este correo, presentarse en el area de
registro de FIGAP en |a Expo Guadalajara

T d
P ala N

Sofia Gonzalez Ogazon

'

Horarios:
19 de Octubre 10:00 am a 6:00 pm
20 de Octubre 10:00 am a 6:00 pm
21 de Octubre 10:00 am a 5:00 pm

Lada sin costo: 01 800 813 Exr DALAJARA Guadalajara, Jalisco, México.
3000 - CP 44550

Télefono: +52 (33) 3343- Direccién
3000 Avenida Mariano Otero 1499,
Fax: +52 (33) 3343-3000 Colomia Verde Valle.


http://www.figap.com/empresas/

Cotizacion de Avidn y Hospedaje Mayo 2017

Cotizacion 1 Avidn
Fechas de Vuelo:
Salida: 08-mayo-2017
Regreso: 16-mayo-2017

Aerolinea: Copa Airlines

Total a pagar: S 13,332

Correo: sofia gonzalez oga... < | d’ Despegar.com . Resultado... X a Seleccion de vuelo ¥ 5 como hacerimpresion de.. | +
air.com/CMGS/AirFareFamiliesForward.do c Q, Buscar
Guadalajara (GDL), México - Santiago (SCL), Chile - lun may 08 2017 { Dizanterior  Diasiquiente )

Valor de salida para 1 pasajero, basado en precio de boleto ida yvuelta. Incluye sobrecargos de combustible, impuestos ytasas. Consulte 1a politica de equipaje de los
vuelos operados por Copa Airlines. Consulte la politica de equipaje de los vuelos operados por aerolineas socias.

Vuelo Sale Llega aeropuerto Duracion Economica Promo Economica Extra Econémica Flex Promo Ejecutiva Ejecutiva Flex
CM0723 = 06:10AM | 10:18 AM GDL-PTY 4h 8m Asientos| Mo disponible @) 6746 (E) | (12491(Q) | (O19.668(0) | (O 21.271(C)
Tiempo en PTY: 5h
26m
CMO111  03:44PM | 1207 PTY-SCL 7h23m  Asientos
AN+ Total: 16h 57m
CMO723 | 06:10 AM 10:18 AM GDL-PTY 4h 8m Asientos| Mo disponible (6,746 (E) (O12481(Q) | (O19668 (D) | (O21.271(C)
Tiempo en PTY: 2h
&m
CMO117 12:24 PM 08:48 PM PTY-SCL 7h24m  Asientos|
Total: 13h 38m
CMO723 | 06:10 AM 10:18 AM GDL-PTY 4h 8m Asientos| Mo disponible (8,292 (W) (O12481(Q) | (O19668 (D) | (O21.271(C)

CMO175  06:40 PM 03:.02 7h22m  Asientos

AN+1 Total: 19h 52m
CMO723 | 06:10 AM 10:18 AM GDL-PTY 4h 8m Asientos| Mo disponible (8,292 (W) (O12481(Q) | (O19668 (D) | (O21.271(C)
Tiempo en PTY: 10h
55m
CMOZY7 | 0913 PM 05:39 PTY-SCL 7h26m  Asientos|
AN+ Total: 22h 28m
Santiago (SCL), Chile - Guadalajara (GDL), México - mar may 16 2017 { Diaanterior  Diasiquiente )

Valor de salida para 1 pasajero, basado en precio de boleto ida y vuelta. Incluye sobrecargos de combustible, impuestos vtasas. Consulte 1a politica de equipaje de los
vuelos operados por Copa Airlines. Consulte la politica de equipaje de los vuelos operados por aerolineas socias.

Vuelo Sale Llega aeropuerto Duracion Econdmica Promo Econdmica Extra Econdmica Flex Promo Ejecutiva Ejecutiva Flex
CMO118 1212 PM 05:00 PM SCL-PTY 5h48m  Asientos| Mo disponible (@) 6,586 (E) (012331(@Q) | (19507 (D) | O©21,111(C)
Tiempo &n PTY: 1h
a4m
CMO721 06:44 PM 11:10 PM PTY-GDL 4h 26m  Asientos|
Total: 11h 58m

+1 Vuelo llega al dia siguiente

Resumen de itinerario T CAERUGHEG EG ENEGGE Pesos Mexicanos (MXN) v .

= Cargos de transporte aéreo Guadalajara (GDL), México - Panama (PTY), Panama - Santiago (SCL), Chile - Panama (PTY),
Panama - Guadalajara (GDL), México

1 ADULTO 12+ lunes, mayo 08 2017, 06:10 AM - martes, mayo 16 2017, 12:12 PM. MXM 5,138
Recargos de combustible MXM 5,424
Impuestos (aproximado) MXM 1,770
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Cotizacion 2 Avion

Fechas de Vuelo:
Salida: 08-mayo-2017
Regreso: 16-mayo-2017

Aerolinea: Delta

Total a pagar: $1009 (dls)
Tipo de cambio 08/09/16 $18.42
$18,585.78

E1| ¢  Q Buscar

ZCOMENTARIO/QUEJA?
EAYUDA?

ADELTA &

COMPRAR = VIAJE CON NOSOTROS =  SKYMILES® ~ Q

MIS VIAJES RESERVAR UN VIAJE ESTADO DEL VUELO CHECK-IN INSCRIBASE ~ INICIAR SFSION
4 v ]

RESERVAR UN VIAJE <

VUELQS

Precio por $g5Rm
G D L' SCL DL 8150", DL 368, DL 147 Cabina principal (V) pasajero

10:05 AM  08:50 AM 20h 45min | ESCALAS MULTIPLES Cabina principal {V)
ARRIVES NEXT DAY Catina principal (¥) T 1574

» Detalles Seleccionar asientos Changeable  Nonrefundable tarifas y cargos

La informacién completa sobre el equipaje de Deita Air Lines

@ AviSO | Pueden existir nuevos requisitos de pasaporte y visa para su itineraria.

MARTES
SCL s GDL DL 146, DLSSQE‘, DL 81132 Cabina principal (V)

740 PM  2:36 PM 13h SEmin | ESCALAS MULTIPLES Cabina principal {V)
ARRIVES NEXT DAY Cabina principal (V)

F Detalles Seleccionar asientos Changeable / Nonrefundable

Ls informacidn completa sobre e equipaje de Deffa AT Lines — proio togal § 1 ()09 4
usp
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Hospedaje

A continuacién se muestran los siguientes hoteles, cuya ubicacién estdn a no mas de
3.7Km de distancia del “Centro de Convenciones y Exposiciones” (Espacio Riesco)
Lugar en donde se llevara a cabo la Expo de animales y mascotas de Chile en mayo del
2017

Se planea estar 7 dias en la ciudad de Chile, por lo que el costo del hotel a elegir de
debera de multiplicar por 7.

En la cotizacidn de cada hotel incluye 1 habitacién para dos personas, con desayuno

incluido.

08

Q Ver en el mapa

Afinar los resultados:
Eliminar los filtros
seleccionados X

Por nombre de hotel

Centro de Co i y Exposici E Riesco, S:
mar, 9 de mayo de 2017 - mar, 16 de mayo de 2017, 7 noches, 1 habitacion, 2 adultos [SY

Los mas % Centrode. i >
Categoria v 5 v

populares

Ordenar por

Radisson Ciudad Empresarial (La itima resenvacién se hizo hace 2 dias)
Av. Santa Clara 354, Ciudad Empresarial, Santiago, Region Metropoitana, 8580000 Chie, 001 (877) 983 7266

Kk kk

recio por nochs . Excelente 4.1/5
) ) »‘ Santiago 67 comentarios de
N 0029 Wi 000 30.7 km de: Centro de Convenciones y lcapedeside
0 - 1000C v % Exposiciones Espacio Riesco Hofales.com
5.3 km de: Centro de la ciudad @@®®0
241 comentarios
Categoria @ Acumula noches

(9 Hoteles.com™ Rewards
[ Acumula noches

[ Utiliza tus noches gratis
Zona

[ Providencia

[ Las Condes

[ vitacura

[ Recoleta

Lugares de interés

S5km |v

Noi Vitacura (La titima reservacion se hizo hace 1 dia) b s s

Av. Nueva Costanera 3736, Vitacura, Santiago, Region Metropoltana, 7630428 Chie, 001
(8779837266

ek ok ok

@ vitacura

3.1 km de: Centro de Convenciones y
Exposiciones Espacio Riesco
4.6 km de: Centro de la ciudad

Excelente 4.5/5
75 comentarios de
huéspedes de
Hoteles.com
C0l0000]

(9 Acumula noches

Hotel Director Vitacura (La iitima reservacién se hizo hace 1 dia)
Vitacura 3600, Santiago, Region Metropoitana, Chie, 001 (877) 983 7265
kK

@ vitacura

Excelente 4.4/5
181 comentarios de

ti; Chile

Evaluacion de los

huéspedes

Precio

MXN 3,331

precio por noche

v Cancelacion GRATIS

MXN 4,087

precio por nache

Oferta especial

MXN-2,620
MXN 2,076

precio por noche
a3.4 km de: Centro de Convenciones y fudopedes 0o
O Centro de Ia ciudad Exposiciones Espacio Riesco Hoteles.com m
4.6 km de: Centro de la ciudad @@®®0

[ centro Costanera

1 Musen Narinnal da Historia

comentarios

Acumula noches K

simales.. % | G Correo sofia g
location=CITY%3A174821
[ Museo Naclonal de Historia

[ Centro comercial Parque
Arauco

] Recinto multipropésito
Movistar Arona

[ Estacién de metro
Baguedano

[C] Palacio de la Moneda

[ Museo de Santiago

[ Pontificia Universidad
Catélica de Chile

[C] Museo de la Memoriay los
Derechos Humanos

AUNKNOWNS%3AUNKNOWNG!-distance = 5.08&f-lid = 174991 0&de

7 W Hoteles.com - hoteles en ., X [

tination-id=174821&q-destination=Santiag | €

Suscribete para acceder al instante a los Precios Secretos.
Estos precios s6lo estan disponibles para cllentes registrados

Atton Vitacura (La ultima reservacion so

20 mow 8 horas) W favorito de los huéspedes

A, Vitacura 3201, Vitacura, Sanfiago, Region Metropoltana, 7630570 Chile, 001 (677) 603

*okkd
® viacurs

435 km de: Centro de Convenclones y
W Exposicianes Espacio Riesco
4.0 km de: Centro de la cludad

1 09 Acumula nochos

Excelente 4.6/5
130 comantarios de
huéspedes de
Hoteles.com

GO @O0

)40 comontario

Holiday Inn Express Santiago Las Condes (La ltima reservacion se hizo hace 20 horas)
AYVicurs 2025, Saniag, Rogon Hetropokana, 6760235 Ch, 001 (877) 983 7268
ok

® Las Condes

Excelente 4.4/5

112 comentarios de

Excolente tarfa
MXN 2,481
MXN 2,262

v Cancalacion GRATIE

Excelente tarfa
MXN 3,033
MXN 2,423

v Pagar ahora o en el hotel
237 km de: Centro de Convenciones y huéspedes de
[ Contro do Convenciones y et A(E0ARN RATAAE AlaNED Hotelos.com
Rl datal Reshts 23.4km do; Contro dela cludad ©0®®0
9 Acumula noches 625 comentario:
[ clinica Santa Marfa

(] Estacién de tren Ceniral de
Santiago

[ clinica Alomana

(] Clinica Las Condes

Tipo de hospedaje
(] Bed and breakfast

[ Condo hotel

Best Western Plus Hotel Los Espanoles

AV Santa Maria 2626, Santiago, Reglon Metropoltana, 7500000 Chile, 001 (877) 963 7266
dkkd

@ Providencia

3.7 km de: Centro de Convenciones y
Exposiciones Espaclo Riosco

229 km de; Centro de la cludad & 00060
9 Acumula noches 13¢

Excelente 4.3/5
56 comentarios de
huéspedes do

Hoteles com
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Distribuidores en Chile

A continuacién se muestran los datos de posibles distribuidores para ACBA en Chile.

Nombre Ubicacién Teléfono Correo Pagina Web
Distribuidora
Distribuidora | Av. Trinidad Oriente #873, (56) 2 carolinea@distribuid | https://www.distribuid
Lira La Florida Chile 28810087 oralira.cl oralira.cl

Distribuidora Av. Aeropuerto #7308, 6003005777 Correo por pagina http://www.allendesh

Allendes Cerrillos nos.cl/contacto.php

Hnos.
BEFoods Palmira Romano Sur 380 | 600 600 4200/ | ventas@befoods.cl | http://www.befoods.cl
LOTE 2 33241 2000
Limache - V region Chile
+Kotitas ( Avenida Las Torres, 450 - (2) 9483906 Correo por pagina http://www.chileyello.

mas Kotitas)

L.15 Valle Lo Campin, RM,
Quilicura, Chile - See more
at:
http://www.chileyello.co
m/company/65241/ kotit
as_mas_kotitas#sthash.qgf

com/company/65241/
_kotitas_mas_kotitas

K096xS.dpuf
Fono Can Hernan Olguin 0512, Villa | (2) 27816106 | Correo por pagina http://fonocan.cl
Los Heroes
Pet Market Sin Informacion (2) 28716658 Correo por pagina | http://www.petmarket
.cl/contacto?view=for
m
STG Pet Store Santiago Pet Store 224757033 Correo por pagina http://www.santiagop

Hernan Cortés 3340
Nufioa - Santiago

etstore.cl/tienda/index
.php?route=common/
home

Rodrigo
Gonzalez

3 oriente 886- Viia del
Mar Valparaiso Chile

56-322685281

rgonzalez@franmar.
cl
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4. Reflexiones del alumno o alumnos sobre sus aprendizajes, las implicaciones éticas

y los aportes sociales del proyecto.

Paola Sofia Gonzalez Ogazén

Aprendizajes profesionales

El poder tener la oportunidad de seguir participando en un proyecto de
aplicacion profesional y que sea el seguimiento del primer PAP, me abrié mas
la posibilidad de poder seguir ayudando a la misma empresa ACBA y a
desarrollar  nuevas competencias de comercio internacional, ya que
existieron nuevos retos, pero con las herramientas necesarias y adecuadas
logre obtener una mayor conocimiento y ejercer mi profesién de manera
adecuada, ejecutando el trabajo PAP de una manera correctay eficaz.

Este proyecto también me ayudo a potenciar mi responsabilidad y la
generacién de un compromiso profesional para la mejora de la empresa Pet
Food ACBA. Asi como mejorar mis habilidades de comunicacion para establecer

relaciones con distribuidores extranjeros.

Aprendizajes sociales

El brindar asesoria a una pequefa empresa que se preocupa por la sociedad
en cuanto a: generar mayor niumero de empleos, crear un producto totalmente
natural sin conservadores, buscar la forma de ayudar en pequena escala al
pais, es algo que inspira. En mi caso que soy estudiante de comercio
internacional y que estoy haciendo mis practicas con esta empresa, me hace
dar lo mejor de mi, para asi poder satisfacer la necesidad de exportacion de Pet
Food ACBA en un futuro. Por esta razén todo momento de trabajo e

investigacion trate de obtener la mejor.

Aprendizajes éticos

Esta segunda experiencia en el PAP, me llevo a reafirmar los principios de
compafierismo y confianza con mis companeros de equipo, ya que a lo largo
del semestre tuvimos que tomar decisiones en manera grupal, buscando
siempre lo mejor para  a la empresa. También me ayudo a ratificar que la
ética es primordial para realizar cualquier trabajo, ya que toda decisidén que

tomamos a lo largo del trabajo estuvieron guiadas por este cddigo, que hemos

43



aprendido a lo largo de la vida y hoy lo podemos aplicar de manera profesional
logrando brindar una asesoria a una empresa que tiene mucho potencial para

expandir su producto de manera internacional.

e Aprendizajes en lo personal

Este al ser mi segundo PAP y seguir con el proyecto de la misma empresa,
logra crearen mi un vinculo mas fuerte para buscar y dar todo para poder
concretar la exportaciéon de Pet Food ACBA a Chile. A lo largo del trabajo
pude convivir con nuevos comparieros, y de la misma forma lograr tener una
confianza para la toma de decisiones, y la delegacion de responsabilidades a lo
largo del trabajo.
Durante el proceso de todo el trabajo, logre poner en practica

nuevas habilidades de comunicacién vy aplicar de manera profesional los
conocimientos obtenidos a lo largo de toda la carrera, finalizado este
proyecto puedo estar satisfecha con los hallazgos, aprendizajes y resultados del

PAP.

Rafael Castellanos Martinez

e Aprendizajes profesionales

A lo largo de este proyecto me di cuenta que en la sociedad hoy en dia, existen gran
numero de regulaciones para el establecimiento de negocios de produccidn y venta de
productos, algunas mas rigurosas que otras dependiendo el ambito en el que se
encuentren y si uno no las cumple, no sera capaz de llevar a cabo sus actividades
profesionales con libertad y sin problemas. Pero también me di cuenta que gracias a la
tecnologia la realizacién de todos estos tramites es mas simple que en tiempos
pasados.

Durante el proyecto experimente retos al tratar de contactar con distribuidores
confiables en el pais objetivo pero gracias al apoyo de ferias pude encontrar uno muy
prometedor.

Otro punto importante es el darme cuenta de que si se trabaja en equipo se obtienen

mejores resultados que si se trabaja de manera individual, ya que se obtienen
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diferentes enfoques y punto de vista, lo cual es muy contrario a lo que habia pensado

durante toda mi carrera.

® Aprendizajes sociales

En nuestro Pais muchas veces los empresarios se encuentran con dificultades que
evitan el crecimiento sano de su empresa, por lo cual muchos optan por hacer
negocios en otros paises, pero muchas veces esto se debe a causa de la
desinformacién que tienen estos empresarios principiantes y por lo mismo de ser
pequefios no buscan una asesoria que podria llevarlos a crecer su empresa y con esto
brindar oportunidades de trabajo a mas mexicanos.

Es por esto que en este proyecto trate de dejar una marca en Petfood ACBA para que
la empresa en un futuro pueda propiciar con mayores oportunidades a mas mexicanos

en nuestro entorno.

® Aprendizajes éticos

Con esta segunda experiencia en un PAP reforcé mi pensamiento obtenido en el
proyecto anterior sobre valorar el compafierismo, al momento de realizar un proyecto
ya que de esta manera las metas que antes se veian imposibles tanto en el dmbito
laboral como en el dambito personal se vuelven posibles acompafiado por los
companeros correctos y de esta manera uno puede crecer como profesional y persona
brindando un mejor ambiente para futuras generaciones, reforzando valores y

compartiendo experiencias.

® Aprendizajes en lo personal

Este segundo PAP me ayudo a darme un panorama mas claro de cémo funciona la
sociedad de hoy, y como desenvolverme de manera adecuada en el como profesional
para asi lograr todas las metas que me proponga.
También me ensefio que no siempre hay un camino a seguir, si una dificultad bloquea
el camino siempre se debe buscar una alternativa.
Y por ultimo me voy con el pensamiento de que si uno sabe adaptarse a los problemas

gue le ponga el entorno, puede volverse exitosos en cualquier lugar.
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José Antonio Saucedo Altamirano

® Aprendizaje profesional

Durante el desarrollo de este PAP pude poner en practica mis conocimientos
como estudiante y mis habilidades como profesionista para poder resolver los
semestre, dando mi mejor esfuerzo para poder obtener la informacion
necesaria para un mejor desarrollo del proyecto, esto me dio la oportunidad de
poder trabajar con diferentes proteccionistas y poder desarrollar mejores
relaciones con el medio laboral.

El poder entender como funciona el mundo laboral y tener la oportunidad de
trabajar en él te da una mejor perspectiva como estudiante de cémo
prepararte al momento de tener que comunicarte con el medio para poder dar
la cara a los diferentes desafios que se te presente y poder tener la experiencia
necesaria para trabajar en tus metas.

® Aprendizaje social

Es normal que los nuevos empresarios y emprendedores al momento de
desarrollar un nuevo producto o negocio se enfrenten contra muchos
obstaculos durante el camino pero la parte dificil empieza cuando inclusive
dentro de tu mismo pais te ponen muchas trabas para poder desarrollarte
plenamente en tu segmento que este es el caso de acba la cual tuvo que buscar
otros medios para poder expandir su negocio ya que en la actualidad la politica
mexicana no le da las oportunidades necesarias para poder desarrollarse como
empresa y emprender de una forma justa dentro del pais.

En mi opinidn se deben de generar mejores oportunidades para estos nuevos
emprendedores donde el gobierno impulse de una forma mads eficiente el
desarrollo de estas empresas dentro del territorio nacional.

® Aprendizaje ético

Este tipo de proyecto me hace entender lo importante que es el trabajo en
equipo y la participacion de cada una de sus partes ya que todos dependemos
uno del otro para poder desarrollar de forma eficiente el proyecto poder llegar
a una solucién mas eficiente de los obstaculos que se nos presenten.

Ademas te da la oportunidad de entender lo dificil que es el llevar acabo el
funcionamiento de una empresa y lo importante que es la informacidon dentro
de ellay la responsabilidad que implica formar parte de estos proyectos.

® Aprendizaje en lo personal

En lo personal aprendi a colaborar mejor en equipo vy entender lo importante
de formar una conexion dentro de tu equipo de trabajo ya que de esta forma
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puedes desarrollarte mejor como persona y profesionista, ademdas aprendi lo
complicado que es el mantener una empresa y lo importante que es estar bien
preparado y tener todas las herramientas necesarias para poder saber que es
lo mejor para tu empresa y como puedes tomar la decision adecuada para
obtener mejores resultados ya sea a nivel nacional o internacional.

Ricardo Fonseca Garcia

® Aprendizaje Profesional:

Una experiencia enriquecedora al participar con personas de varias
disciplinas. Creo que es realmente importante tener un conocimiento mas integral de
la forma en que operan las empresas, pues el conocimiento siempre te ayuda y te
facilita la toma de decisiones sobre el rumbo que lleva una empresa, y en este caso,
por primera vez tuve la experiencia de trabajar en una empresa que tiene un proceso
productivo completo que integra el trabajo de proveedores de materia prima, la
transformacién y preparacién de un producto final que finalmente cubre varios
segmentos de mercado, e inclusive puede llegar a ser hasta personalizado.

Pude observar que un negocio que es profesional en lo que hace cuida con
cautela muchos puntos clave para lograr el éxito en base al objetivo que tiene la
companfia —en este caso la nutricién- y que es mucho mds complejo que una simple
comercializadora.

Asi mismo, ha sido enriquecedor trabajar con distintas disciplinas para
conocer los procesos de comercializacidn que se utilizan sobre todo cuando se piensa
enviar un producto a un nuevo mercado en el extranjero, cuales son los requisitos que
se deben cubrir y por supuesto también los costos en que se incurre hasta finalmente
llegar al punto deseado, afortunadamente conocer todo este proceso y requisitos nos
ayuda a finalmente conocer si un proyecto es viable o no.

® Aprendizaje Social:

Me di cuenta que lo que se hace comercial o productivamente puede
provocar un cambio en la sociedad, tanto positiva como negativamente. El hecho de
hacer un proyecto comprometido con la nutricion o buscando que algunos animales
logren una mejor alimentacién y por tanto mejor calidad de vida me pone a pensar
gue de la misma manera deberia haber mas empresas comprometidas a buscar un
bienestar para las personas pues el impacto que se genera a través de las empresas
es realmente mucho. Si queremos mejorar las cosas alla afuera, es importante
comenzar desde aqui en lo cercano.

® Aprendizaje Etico:

Cuando se tiene un fin pensando en mejorar las condiciones de alguien mas, y
en este proyecto aprendi justamente que se puede lograr el éxito con la operacién
normal de un negocio que apuesta por la calidad en sus productos, procesos, calidad
laboral de los trabajadores y que finalmente esto genera un ambiente de honestidad y
corresponsabilidad, pues en el ambiente laboral las personas pasamos gran parte del
tiempo, y si aqui aprendemos a hacer las cosas bien es justamente lo mismo que
haremos cuando estemos fuera o con otras personas.
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® Aprendizaje Personal:

Agradezco de esta oportunidad de colaborar sobre todo porque me permitié
ampliar mis conocimientos y criterios al saber cémo trabajan las personas cuando
estan primeramente buscando un bien mas alld que cubrir una necesidad, el impacto
que se genera es muy diferente y mucho mas benéfico, y creo que a largo plazo es lo
que buscamos las personas, no solo cubrir un vacio sino que por el contrario recibir
mas beneficios y estar en mejores condiciones.

Me resulté casi increible porqué hay regulaciones que finalmente son un
estorbo para el desarrollo de las empresas y el comercio y que por lo tanto se tenga
que ir a buscar nuevos mercados cuando aun ni siquiera se tiene bien cubierto o
dominado el comercio local. Definitivamente las condiciones locales no son las mas
favorables y tenemos que buscar la manera de empujar para lograr mejorar las
condiciones.
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5. Conclusiones
A lo largo del proyecto podemos darnos cuenta de que la realizacion de una
exportacion del producto terminado a Chile no es lo mas viable, ya que
representara un exceso de gastos que en relacidn costo beneficio no es
favorable para la empresa. Esto nos abre la oportunidad de establecer un
punto de produccidn y venta en destino, para asi mitigar los costos y asi la
empresa pueda obtener una mayor ganancia, reducir riesgos de traslado
disminuyendo costos innecesarios. Para realizar lo anterior se investigaron
los permisos necesarios para establecer una planta procesadora de alimentos
en Chile y se plasmaron las instrucciones de cémo llevar a cabo la instauracién

de la empresa.

Se realizaron propuestas de cambio de empaque del producto con el
empresario presente en la cual el interesado demostrd su preferencia hacia

una de los empaques presentados.

Durante el proyecto se establecid contacto con el empresario Rodrigo
Gonzdlez el cual se vio interesado en la importacion de los tres mejores
productos ACBA, durante este proceso se mantuvo comunicacién por via

correo electroénico, sin embargo no se llegd a ningln acuerdo.
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