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Introduccion

¢Qué significa para un joven de hoy,
en nuestra cultura, ser joven? éQué
significa el trabajo, la amistad, la
sexualidad, tener una pareja, Dios, la
Iglesia, la familia, el divorcio? éCudles
son sus actividades y sus metas?

El joven de hoy no es el mismo del
cual nos hablan aquecllos estudios
realizados después de los aconteci-
mientos de fines de los afios sesentay
principios de los setenta.

Desde entonces han habido cambios
impactantes en todos sentidos en ¢l
mundo v en México. Por esto, el
joven no puede ser entendido segin
los valores de hace 10 6 20 afios;
similarmente, el joven mexicano no
puede ser esquematizado segiin
patrones seguidos por jovencs de
otras culturas. Por otra parte, la
extensa literatura sobre adolescencia
iguala generalmente la situacién del
joven de 15 afios conladel de 19622
afios. Es innecesario decir que biolg-
gica y socialmente son situaciones
distintas. Naturalmente, el joven que
ha pasado ya los momentos criticos
de la adolescencia y que empieza a
integrarse y enfrentarse a las exigen-
cias del mundo adulto, tiene necesi-
dades, expectativas e ideales muy
propios de €l, de la etapa en que se
cncuntra.

El Departamento de Ciencias Socia-
les del ITESO ha conducido una
investigacion, parte de un proyecto
mds amplio, que pretende descubrir
como se percibe este joven a si
mismo y en su ubicacion en sociedad.

LAS SIGNIFICACIONES

DE LOS JOVENES

Pablo Lasso*
Rebeca Mejia**

A José Antonio Orozco, compariero
de tnvestigacion y amigo, que

de estar con nosotros bhabria
escrito estas pdginas.

Esta investigacién ofrece no s6lo la
percepcion social sino una metodo-
logia novedosa que integra aspectos
cuantitativos y cualitativos. A conti-
nuacion presentamos un resumen de
esta investigacion, que comprende
diversos temas que serin tratados en
diferentes nameros de esta revista.
Antecedentes de la investigacion

A mediados de 1983 el Departa-
mento de Ciencias Sociales iniciaba
una investigacion originariamente
titulada “La canalizacién de la incon-
formidad juvenil en el ITESO”. En
septiembre de 1984 s¢ presentaron
los resultados en diversas instancias
de la universidad. Los objetivos pre-
tendidos fueron: explorar las posibi-
lidades reales de canalizar las
inconformidades sociales de los jove-
nes constructivamente; conectar sus
inconformidades con el ideario de la
institucion que scilala un tipo de
inconformidad social, y retroalimen-
tar la institucion con su gerencias
acordes a sus realidades. La toma de
decisiones que marcaria ¢l rumbo de
la investigacion recay6 en José Anto-
nio Orozco, amigo hoy ausente.

En esa investigacion se marcaron
pautas importantes para la investiga-
cion que ahora presentamos. En
pimer lugar, se centr6 el objeto de
estudio en algunos aspectos de la
juventud universitaria de Guadala-
jara. Esto significo una familiaridad
con ellos, un marco teérico que se
abrian a la actualidad y una evalua-
cion de las técnicas de investigacion.

Las inconformidades de los alumnos
fueron estudiadas respecto al ITESO
y afactores sociales, politicos, econo-
micos. ctc. ya scan de orden local,
nacional o mundial. Se detecté la
radicalidad con la que se exponian
esas inconformidades, lo cual era un
indice del potencial de transforma-
cion social, y un indice que resulté
bastante bajo.

Se hizo una aproximacion tipologica
del alumnado y una exploracion
sabre las personas y grupos de refere-
cia de la juventud.

Lo anteriormente dicho —resultados
de inconformidad y tipologias—
abrié una perspectiva teorica de
comprension del alumnado del
ITESO en relacion con las familias o
grupos sociales que envian sus hijos a
esta institucién. Por otro lado, se
retroalimentaban los ideales de la
institucién a partir de la realidad de
su estudiantado. Esa perspectiva teo-
rica fue la base de la investigacién
actual.

Las técnicas empleadas con los estu-
diantes cristalizaron en un cuestiona-
rio con preguntas categorizadas
—cerradas o abicrtas y preguntas
proyectivas sobre los mismos objetos
sociales. Fue una sorpresa obtener
tanta disparidad entre las preguntas
directas y las proyectivas. Las pregun-
tas directas a los joOvenes universita-
rios evocan el campo de lo ideal alo
que es culturalmente sabido acerca
de ese objeto, en lugar de su con-
ducta real en relacion con ese objeto
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social.

Lo anterior fue determinante para ¢l
planteamiento de la actual investiga-
cion, desde el punto de vista de la
base ~ tedrica y la experiencia
adquirida.

Metodologia

Al presentar el informe de la incon-
formidad juvenil anteriormente
citado, se obtuvo la siguiente peti-
ci6n: “hay que continuar estudiando
mds la realidad juvenil para conocer
mias profundamente los valores ope-
rantes en cllos™.

Partir de esa idea y llegar a fomularla
en el nivel de la investigacion fue una
tarea complicada. Se trataba de cap-
tar ¢l mundo juvenil desde dentro.
Por mundo juvenil explicitamos en
un primer momento treslineas: a) la
estructura de la cosmovision (ele-
mentos e interacciones que compo-
nen la percepcion globalizante de la
sociedad); b) la estructura de la per-
cepcion del yo (elementos e interac-
ciones que  desembocan en  la
respuesta al quién soy yo), y ¢)la
estructura de la relacionabilidad
(elementos e interacciones del exis-
tir con los otros ). Los ¢lementos alu-
didos en esas estructuras estarian
compuestos por: valores subyacentes
a las conductas; simbolos expresivos
del si, de sus relaciones con 1os otros,
de la sociedad; necesidades manifes-
tadas; busqueda de sentido, etc. Esas
tres lineas se obtendrian como resul-
tado esperado de una confrontacion
del joven con diversos temas u obje-

tos sociales de los que apareceria la
representacion social juvenil, con-
cepto del que se hablard mds
adelante.

El elemento de la relacionabilidad
nos llevo a un estudio de teoria de la
comunicacion humana.

Al tiempo que aclaribamos el pro-
blema de la identificacion de los con-
tenidos, es decir: qué necesitibamos
saber, se planteaba el problema de las
LEcnicas, 0 sea: como ibamos a obte-
ner csos datos. La finalidad de la
investigacion exigia que el resultado
fuese analizable en forma estadistica,
fuese representativo de la juventud
de Guadalajara y describiese el
mundo juvenil a partir del propio
joven. Se probaron entrevistas perso-
nales y de grupo y finalmente se opto
por hacer unabateria de cuestionario
personal y entrevista de grupo.

El cuestionario final tuvo varias
novedadedades respecto a lo que
tradicionalmente se emplea. En
primer lugar, se opto casi
exclusivamente por preguntas
proyectivas. En ¢l tema de la
sexualidad se usaron historias
proyectivas en lugar de preguntas,
con bastante acierto, segun el
parecer de los encuestados. En este
momento todavia quedaban a nivel
de técnicas dos problemas por
resolver: la decodificacion de las
respuestas del cuestionario y la
integracion de los datos
provenientes de las dos técnicas.
Contrastando el cuestionario con el

tipo de informacion que se buscaba,
es decir, la representation social del
objeto deseado, se llegé a la
conclusion de que la informacién no
se da de una manera manifiesta
inmediata. Caimos ¢n la cuenta de

que las personas ante los objetos
sociales establecen dos tipos de
funcioncs principales relacionadas
entre si. Por una parte, el actuar, el
relacionarse con el objeto social
como indicador de la necesidad
subjetiva del objeto. Por otraparte, la
matizacion o caracterizacion del
objeto social deseable. El primer
dmbito nos lleva al mundo del anilisis
verbal de los mensajesy el segundoal
mundo de los andlisis de la funcion
de adjetivacion. Estos ambitos
identificados fueron investigados
hasta que se dio una forma de
pregunta que los proyectaba en el
cucstionario. Posteriormente  se
aprendio a decodificarlos en ¢l
andlisis de resultados. Respecto a un
tercer elemento que hiciese
referencia a si el objeto social era
bueno o malo para el sujeto, la
respuesta seria implicita analizando
el tipo de relaciéon que  sc¢
estableceria sujeto—objeto. Parece
que las cosas no son en si ni buenas ni
malas para los sujetos, sino que la
evaluacion depende del tipo de
relacion que el sujeto establezca con
ellas.

La entrevista de grupo se tomoé como
técnica complementaria. Optamos
por un tipo de entrevista



inquisitorial, algo agresiva, que
obtuviese no tanto opiniones sino
sistemas de legitimacion de
conductas acerca de los objetos
sociales sefialados con anterioridad.
La muestra se obtuvo de los jovenes
universitarios de Guadalajara
(UdeG UNIVA, ITESO) y algunas
preparatorias (Instituto de Ciencias
UNIVA, U de G). Ademis se tomé un
pequeiio grupo laboral de la Colonia
Artesanos y otros del Centro Jalis-
ciense de Productividad piu'a tener
indicios de comparacion. En total se
recogieron 850 cuestionarios ttiles.
Psicologia social juvenil

La forma en que la persona, en este
caso el joven, entiende su medio
ambiente,, fisico y social, en gran
medida estd determinada por los
resultados de sus acciones sobre
éste, al igual que por las demandas y
requerimientos de accion que ese
medio ambiente presenta.

Asi, conocer los procesos cognosciti-
vos de los jovenes implica conocer
las representaciones que tienen de
los diferentes objetos sqciales. La
representacion de un objeto social,
considerada como proceso cognos-
citivo, involucra ademds de laimagen
de tal objeto, valores y actitudes aso-
ciadas al mismo, asi como laformaen
que ¢l joven mismo se ubicay catego-
riza con respecto a tal representa-
cion Descubrimos las relaciones
cntre los jévenes y sus representacio-
nes sociales. Por ejemplo, la familia se
proyectaba desde la éptica de un hijo
joven y no desde la Optica del rol
paterno 0 materno.

Después de analizar repetidamente,
tanto los contenidos de la informa-
cion como la forma en que se propor-
cionaba, se¢ identificaron los temas u
objetos sociales que el joven en esta
etapa se encuentra claborando y ddn-
dole importancia. Finalmete, tales
objetos sociales s¢ agruparon en los
siguientes temas: actividad y metas,
amistad y pareja, sexualidad, aborto,
droga, familia, pais o sociedad y lo
religioso.,

Importancia de la Investigacion

La aportacion que brinda esta investi-
gacion puede ubicarse en tres nive-

les: por la poblacion que estudia; la
metodologia innovadora, y por el
marco referencial del que parte.

La mayoria de los estudios sobre la
juventud, tanto en México como en
otros paises, no proporcionan una
clara identificacion de la etapa juve-
nil que nuestra investigacion consi-
dera, es decir, entre los 17y 22 afios 0
se le asocia al grupo adolescente o se
le considera con las mismas caracte-
risticas de un adulto. Esto crea pro-
blemas puesto que este joven no
puede ser entendido en tal forma, ya
que ni estd en la crisis del cambio
biologico, ni esta enfrentandose a las
exigencias sociales que vive el adulto
de 30 afios.

Es pues necesario conocer a este
joven de hoy, de nuestra cultura, dife-
rente a aquel del cual nos hablan los
estudios realizados después de los
acontecimientos de 1968, y también
muy diferente al joven norteameri-
€ano O europeo.

Respecto a la metodologia, conside-
ramos que es innovadora puesto que
utiliza la técnica proyectiva en varias
formas, por medio de historictas, y
por indentificacién con terceras per-
sonas. Esta t€cnica, aunque es muy
utilizada en psicologia individual,
raramente se utiliza en investigacion
social, por las dificultades cuantitati-
vas que implica.

El cuestionario se elabord a partir de
la misma percepcion y necesidades
del joven expresadas en entrevistas
exploratorias abiertas y que final-
mente propreciona ¢l mensaje mani-
fiesto, y no a partir de ideas
preconcebidas por los investigado-
res. Las limitaciones que tiene ¢l
cuestionario en cuanto a descubrir
los procesos cognoscitivos de cate-
gorizacion y representacion social
son superadas por medio de las con-
frontaciones de jovenes en grupo, lo
cual proporciona los sistemas de legi-
timacion de los mensajes manifiestos
a través de la corroboracion, modifi-
cacion y confrontacion de las res-
puestas contestadas individualmente
en el cuestionario.

Finalmente, al haber partido de un
marco de referencia de comunica-
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cion humana, obtenemos lo que el
mismo joven comunica; esto €s, parti-
mos de la identificacion de la reali-
dad segun la percibe. No hemos
partido de- un esquema teorico o
empirico ya establecido por otros en
otros equemas historicos y sociales
ajenos al nuestro.

Proyeccion de Actividades

Este tema estd ligado a los temas de
metas, renuncias y evaluacion del
ideal juvenil que serdn expuestos en
un préximo nimero de esta revista.
En la anterior investigacion realizada
por el Departamento de Ciencias
Sociales, antes citada, se hicieron
algunas preguntas proyectivas res-
pecto al futuro laboral percibido por
el joven, su relacion con la sociedad y
su grado de compromiso personal en
un cambio social. Con las respuestas
se construyé una tipologia de alum-
nos. Fueron clasificados como:
humanistas, individualistas, socialis-
tas, materialistas y amorfos/dispersos
(inciasificables). Obtuvimos las
siguientes proporciones: individua-
listas 47%; humanistas 39%; amorfos-
/dispersos 5.8%; materialistas 5.3% y
finalmente socialistas 1.9%. Los
individualistas fueron definidos y
detectados como aquellos que entre
el provecho propio o el ajeno, optan
siempre por el propio. Los humanista
cran  quienes ¢n  su - proyeccion
personal contaba mds o menos de
cerca con el otro, a nivel de persona
que se beneficiaria de la accion del
yo. Los amortos/dispersos resultaron
inclasificables por ser de todo los
colores. Los materialistas  se
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centraban en el aspecto monetario
casi exclusivamente y por altimo, por
socialistas se entienden aquellas
persohas preocupadas por la
transformacion social a partir de una
autoridad central que distribuya
colectivamente los beneficos de la
economia y del poder.

En cierta manera esta parte del
cuestionario y de las entrevistas de
grupo que ahora analizamos son
continuacion de aquella primera
aproximacion.

Por actividad se buscO obtencr la
representacion social de ella que al
sujeto le parezca muy satisfactoria.
Las actividades muy satisfactorias
eran percibidas asi por varios rasgos
que sc¢ detectaron a través de las
respuestas abiertas del tipo: 1)
estuviesen muy centradas en la
eficiencia en la tarea (las respuestas
se centraban en la presentacion de
un profesional, artista, ctc. quc
realizaba muy bien su trabajo); 2)
habia otras respuestas que sefialaban
que la actividad satisfactoria lo era
por redundar en provecho propio
(un gran sueldo, desarrollo personal,
libertad, etc.); 3) el opuesto al
anterior sefialaba laimportancia de la
actividad para el beneficio de la
sociedad (curar gente sin cobrar un
centavo, por ejemplo); 4) otra
representacion  social de una
actividad satisfactoria iba unida a
connotaciones de poder (un
politico, o un diplomitico porque es
un gran honor representar a su pais y
tomar parte en las decisiones
nacionales o internacionales); 5)
finalmente otros rasgos se agrupaban
entorno al prestigio social: ya sea de
tipo intelectual (catedraticos,
cientificos...) o los que aparecen en
los medios masivos de comunicacion
como personajes publicos o como
objetos de noticias, que pertenecena
una €lite (politica, deportiva,
econdémica, artistica, etc.).

Se podrian describir esos rasgos
como las connotaciones de la
realidad que el sujeto asocia con una
actividad satisfactoria. La
caracterizacion concreta de la
actividad a través del mecanismo de

proyeccion de la representacion
social unidos a la identificacion de
una persona concreta que realiza esa
actividad, nos dan lo deseado por el
yo al tomar esa figura modélica y
captar €sos rasgos atractivos.
Pretendemos identificar lo que el
joven querria ser a través del rasgo
admirado en su modelo vy
previamente identificado.

Un andlisis cuantitativo nos dard, a
nivel de universitarios, lo que se
considera deseable en una profesion
cn cuanto la profesion es actividad o
posibilita esa actividad. Si
habldsemos a niveles de mercadotec-
nia podriamos responder a las
preguntas ¢cOmo hay que presentar
una actividad para hacerla agradable
a los jovenes universitarios? ‘qué
carreras tienen connotaciones mas
dcseables? écOmo hacer la
propaganda de una vacante? etc.
Los andlisis anteriores nos conducen
a una problemdtica centrada en la
utopia juvenil a los tan traidos y
llevados ideales juveniles que
transformardn la sociedad. Para
obtener los motivos que los jovenes
llcvan dentro de la alternativa, ayuda
a la sociedad o provecho propio,
centramos uno de los temas en
discusion por grupos. Queriamos
detectar qué se entendia por ayudar a
los demds y hasta qué punto se estaba
dispuestro a pagar por esa ayuda, a
nivel de costos para el yo.

Resultados
Analizando los datos a nivel de fre-
cuencias y porcentajes, s¢ observa

que el tipo de actividades que satisfa-
cen a los jévenes son predominante-
mente aquellas en que se manifiesta
la eficiencia y €l buen desempefio en
la tarea. Comparando entre universi-
dades, s¢ obscrva que el énfasis en
este tipo de actividades es ligera-
mente superior en los jovenes de la
UNIVA y de la UdeG mientras que en
el grupo del ITESO esta caracteristi-
cas sc manifiesta en mayor frecuencia
asociada con otras caracteristicas de
la actividad, tales como aquellas en

. que ademds de eficiencia, la actividad

repercute en el beneficio propio, o
en el beneficio social.'

Claramente, la segunda opcion mads
frecuente en los jovenes de las tres
universidades es la que refleja activi-
dades que redundan en el beneficio
social?  Sin embargo, al revisar las
discusiones de grupo encontraremos
algunos matices respecto al signifi-
cado del beneficio social, o €l ayudar
a los demds.

Estos datos permiten inferir que la
orientacion de los jovenes con res-
pecto a las implicaciones de la activi-
dad, se da como una atmosfera y
caracteristica propia de la juventud
en general y no como producto de
diferencias sociales o diferencias de
orientacion asociadas con la universi-
dad en que estudian, dado que no
encontramos diferencias significati-
vas entre las universidades ni entre
los jovenes preparatorianos. Los cua-
tro grupos se pronuncian en favor de
la eficiencia en las actividades en pri-
mer término y en segundo término
les interesa el beneficio social.



Tomando en consideracion estas
caracteristicas predominantes en los
jovenes, puede encontrarse como
perfil juvenil, en primer término, al
joven realista que intenta desempe-
flarse eficientemente en su
profesion.

En segundo término, al joven que le
interesa beneficiar de algiin modo a
la sociedad

La tercera opcion predominante en
los jévenes es la de actividades cuya
finalidad redundari en beneficio pro-
pio, esto se presenta sin ninguna dife-
rencia significativa entre
universitarios ( de cualquier universi-
dad) o preparatorianos.® Se puede
entender tambi€én como una caracte-
ristica inculcada culturalmente, sin
distincion de clase, considerando
que se puede asociar diferente clase
social a estas universidadces.

[a cuarta opcion para todos los jove-
nes implica actividades asociadas con
el prestigio social, especialmente se
manifiesta entre los jévenes prepara-
torianos y en segundo término entre
los del ITESO y la UdeG con una dife-
rencia marcada respecto a los de la
UNIVA, a quienes no parecen impor-
tarles este tipo de caracteristicas.’
Tal vez esto tenga relacion con el
idcario de las universidades o el
campo de trabajo ya establecido para
los egresados del ITESO y la UdeG,
siendo ésta la tnica vez que se per-
cibe una diferencia significativa entre
las universidades.

Analizando el cruce de la variable
actividad con el sexo al que
pertenecen, la caracteristica de
eficiencia en la tarea parece ser
similar entre hombresy mujeres® sin
embargo, al sexo femenino le
interesa mas la eficiencia para el
beneficio social que a los hombres,”
a pesar de ello, las actividades que
reflejan dnicamente beneficio social
no son de tanto interés para las
mujeres como para los hombres.®
Esto se manifiesta asi por la
distribucion de mujeres en las
carreras, que como se verd mds
adelante, el tipo de actividad
depende mis de la orientacion de la
carrera que de variables asociadas

con el sexo de la persona, cosa que
concuerda con los datos obtenidos
en la investigacion antes aludida.
Debe notarse que el orden de
seleccion de la caracteristica es el
mismo e¢n ambos grupos, tanto
hombres como mujeres presentan el
porcentaje mds alto al sefialar
actividades que reflejan eficiencia y
el segundo porcentaje corresponde a
actividades en beneficio social.
Analizando el cruce de la variable
actividad con el lugar de origen, la
muestra total comprende un tercio
de joévenes procedentes de distintas
regiones de la Republica y dos tercios
de jovenes originarios de la ciudad de
Guadalajara. Esta misma distribucion
se observa respecto al tipo de
actividades de interés para los
jovenes. En otras palabras, la
mentalidad juvenil respecto a la
actividad es igual en los jovenes de
Guadalajara que en los jovenes de
otros lugares tel pais que estudian en
esta ciudad, puesto que sus
distribuciones relativas son
semejantes. De aqui se infiere que el
interés por cierto tipo de actividades
no depende de la procedencia
regional sino que ¢s una
caracteristica de la juventud en
general.

Analizando el cruce de la variable
actividad con la carrera a que
pertenecen, si comparamos los
porcentajes entre carreras se puede
observar un perfil especifico por tipo
de profesion, donde las carreras de
mayor énfasis técnico se pronuncian
por la eficiencia mientras- que las
humanistas o sociales se pronuncian
por la eficiencia dirigida al beneficio
social (como en el caso de los
psicélogos).® Esto confirma los
resultados obtenidos en la
investigacion de las caracteristicas de
los cstudiantes del ITESO, en la que
se manifestaba una tipologia
humanista c¢n los cstudiantes dc
psicologia y una tipologia mis
orientada hacia el materialismo o
individualismo en los administrado-
res e ingenieros.

Sin embargo el interés por
actividades que reflejen puramente
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el beneficio social son satisfactorias
para mayor namero de ingenieros y
administradores que para los de
carreras de arquitectura, ciencias de
la comunicacion y psicologia, lo cual
no deja de ser paradgjico o puede
indicar que la preferencia por
actividades en que Sse asocia la
eficiencia con el beneficio social es
producto de la influencia curricular
de estas carreras.

Es importante notar que a través de
las discusiones grupales encontra-
mos que el significado beneficiar ala
sociedad y el trabajo comunitario se
percibe como una actividad que se
realizard después de estabilizarse
profesionalmente, ya que “cn el
momento presente no estoy
preparando ni tengo posibilidades”
(discusion de grupo). Esta postura
es la misma que sustentaban los
antiguos jovenes, adultos ahora, que
en sus tiempos estudiantiles
deseaban transformar la sociedad y
que hoy estando estabilizados
profesionalmente se han olvidado de
cllo.

Analizando el cruce de la variable
actividad con la edad de 10s jévencs,
en todos lo grupos de edad, desde los
18 hasta los 25 afios predominan los
que consideran como mis
satisfactorias las actividades
realizadas eficientemente. De igual
manera, en segundo término se
agrupan los que sefialan como
satisfactorias las actividades para el
beneficio social.

Se puede observar una tendencia
mayor hacia la efectividad entre las
cdades de los 20 a los 23 afios,
tendencia manifestada en forma
ascendente en cada grupo de edad; a
partir de esas edades la tendencia
desciende tanto de los 19 afios o
menos, como de los 24 afios en
adelante.

No hay diferencias significativas
entre los jovenes de diferentes
edades respecto al tipo de actividad,
lo cual da pié a pensar que en la
juventud actual predomina el interés
por la eficiencia como producto
cultural, sin distincion de clase
social, universidad, lugar de origen,
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sexo, carrera ni edad.

Algunas implicaciones teorico—
prdcticas de esta investigacion.

De nuestros datos se pueden generar
las siguientes afirmaciones vilidas
para una toma de decisiones o al
menos para imaginar la tendencia de
esta variable en un futuro préximo,
en un escenario donde no se
produzcan grandes transformaciones
respecto a las fuerzas que ahora estdn
actuando.

1. Los futuros profesionales de
Guadalajara estin encaminados hacia
la eficiencia, sobre todo estudiantes
de ingenieria y ciencias econémico
—administrativas, lo cual hace
suponer que el mundo laboral se
hard mds eficiente.

Esto hace suponer que los futuros
profesionales luchardn por aumentar
la racionalidad en la empresa en
contra de comportamientos
irracionales de tipo familismo o
nepotismo, etc., que existen en el
ejercicio de la autoridad en la
actualidad. Este punto estd ampliado
¢n nuestra investigacion Hacia un
estilo Propio de Direccion de
Empresas.’

También relacionado con el tema de
la eficiencia, ¢s prcocupante la
frustracion de los egresados que no
encontrarin trabajo,. siendo su
motivacion fundamental a lo largo de
la carrera la eficiencia en una
profesion que nunca podrdn ejercer.
2. Las actitudes de los hombres y de
las mujeres estin mds relacionadas

con el tipo de carrera que se estudia.
Se supone que hay carreras que
estudian las mujeres con miras a
desempeiiar roles de hogar a costa de
abandonar el ejercicio profesional,
mientras que otras carreras implican
un mayor deseo de profesionalidad
futura. Estas ultimas tendrin que
enfrecntar la discriminacion de la
mujer en el mercado laboral,
mientras que las primeras
representan un costo en esfuerzos
personal, institucional, econdmico
no redituable.

3. La tendencia hacia el beneficio
social como desembocadura de la
actividad personal estd unida con un
desarrollo individual que
condicionard y limitard esta
tendencia altruista o comprometida.
Es decir, la tendencia a la
transformacion social pasa por el
desarrollo del yo como profesional
en una fase previa. Ahi hay que leer
las posibilidades de realizacion de
una sociedad mas justa a partir de un
orden econbmico, social y cultural
y/o las posibilidades de reproduc-
cion del sistema si logra satisfacer los
diversos individuos en sus deseos
personales. En caso contrario, la
transformacion social surgird a
consecuencia de la insatisfaccion
personal.

No es la teoria lo que cambiara el
sistema capitalista, sino que es la
experiencia de insatisfaccion, de
necesidades, lo que moverd a estos
jovenes estudiados, al cambio social.

Notus:

(1) Porcentaje de jovenes que sefialan como
satisfactoria la eficiencia: ITESO 34.6%; UNIVA
49 7%; UdeG 48.6%; Preparatorias 38.6%
Eficiencia asociada con otra caracteristica:
ITESO 23.3%; UNIVA 13.5%;. UdeG B.3%;
preparatorias 9.1%.

(2) ITESO 18.2%; UNIVA 16.1%; UdeG 19.9%;
preparatorias 26.1%

(3) 42.88% de los jovenes sefialan eficiencia;
20.28% sefalan actividades para el beneficio
social. La combinacion de ambas
caractctisticas predomina en los jovenes del
ITESO, aunque en relacion a la distribucion
global sc manificsta en bajo porcentaje de
10.4.

(4) Porcentaje de jovenes que les interesan
actividades para el bencficio propio: ITESO
7.8%; UNIVA 8.7%; UdeG 9.4%; preparatorias
5.3%.

(5) ITESO 5.9%; UNIVA 1.6%; UdeG 5.0%;
preparatorias 7.7%.

(6) Porcentaje de mujeres que selalan
eficiencia 33%, hombres 35.6%.

(7) Mujeres que les interesa la eficiencia y
beneficio social 9.4%, hombres 3.1%

(8) Beneficio Social: Hombres 22.1%; Mujeres
12.3%

(9) Eficiencia: ingenieros 37.5%;
administradores  33%; arquitcctés 50%;
ciencias de la comunicacion 27.9%;
psicologos 11.1%

10) Jorge Camarcna y Pablo Lasso.
Investigacidn realizada por el ITESO y el Banco
Americano de Desarrollo ( BID). Washington,
1984




