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Introduccion y contexto



Introduccion y contexto

< nubem.creativa

r‘ 015t follcgvers foIIc:vin
Nubem, el aliado creativo en marketing digital y 9

produccion audiovisual.

. Creamos experiencias que reflejan lo mejor de ti y de tu
marca, unicas, como Nubem.
Marketing digital-ﬁ | Produccidén audiovisual gej | Branding/
See Translation

Disefio de campafnas que conectan y destacan,
junto con contenido visual de calidad
excepcional, elevando la identidad de cada

ide

Mmarca £
°

Bluu Studio ARTEMA Idee StL

bluustudiomx ~ artema digital ideestudi




Objetivo

Fortalecer la estructura financiera, administrativa y comercial de Nubem a través de
un diagnaostico estrategico. Se definiran politicas de precios y un plan financiero que
incluya costos, punto de equilibrio y proyeccion de ingresos para mejorar su

rentabilidad.

e Puntos a trabajar:
1.Conocer su mercado meta
2.Analisis de la competencia, sector y capacidades de la empresa

3.Estrategia de precios y de comercializacion
4.Estrategias de promocion y publicidad



Agencia creativa en
busqueda del crecimiento y
exito profesional de los
clientes a traves de
servicios estratégicos y de
creacion de alta calidad.
Trabajan para quienes
buscan reflejar su
excelencia, aspiran a ser la
referencia que inspire a
decir: “Unico, como Nubem”.
Nuestra meta es inspirar a
nuestros clientes y a la
iIndustria, siendo sinonimo
de excelencia y distincion.

/

Ser lideres en la industria
creativa, reconocidos en
México como el socio

estrategico preferido.
Innovamos con creatividad,
estrategia y tecnologia para
potenciar el crecimiento de
cada cliente, estableciendo
NnUevos estandares de
excelencia en el sector.

Propuesta

de valor

Fusionamos creatividad,
analisis estrategico y
tecnologia para desarrollar
soluciones que potencian
marcas y generan impacto
real. Nuestra cercania vy
ejecucion Impecable
garantizan resultados que
destacan, ayudando a cada
negocio a diferenciarse vy
consolidar su éxito.




Diagnostico del servicio



Diagnostico del servicio

e Todas las calificaciones estan cercanas al 5, lo que indica
un alto nivel de satisfaccion.
. El proceso de agendamiento tiene una calificacion
ligeramente menor que los demas aspectos, lo que
sugiere que podria haber oportunidades de mejora en

esa area.
. La recomendacion del servicio también tiene una
calificacion muy alta, lo que indica que los clientes estan
dispuestos a recomendar NUBEM.



https://docs.google.com/forms/d/1yLoBBmFe-r7f4-2TQM_X33Maj_IyVk7BK09W8hh0GA4/edit

4 P’s

Precio de venta o

e Paguete de marketing digital:
Desde $6,200 + IVA al mes.
e Fotografia de producto: Desde

Servicios Incluidos:

Parrilla de contenido mensual (12 contenidos):

+ 4 reels en feed

$ 3, OOO + IVA p O r SeS i é n . § + 3 carruseles en feed, con opcién de espejo en
e Produccion de contenido £ ke

p re m i u m : D eSd e $ 1 1 /] 6 1 O + IVA a | ) : zizlesr:zr;a:c;:z;ljze;:ia;:constante de historias

m e S . destacadas

« 2 publicaciones, con opcién de espejo en Facebook

Duracién minima de contrato: 4 meses
Inversiéon mensual desde $6,200 + IVA

*Mo incluye community management

Contrato minimo de 4 meses

% Nubem.

Branding

Producto

e Marketing digital
e Produccidon audiovisual
e Branding

Enfoque creativo, su capacidad de
adaptacion a las necesidades del
cliente y su compromiso con la
calidad visual y la innovacién.




Punto

e Canales de distribucion y contacto:

o Redes sociales: Instagram
(@nubem.creativa)

o Correo electronico:
contacto@nubemcreativa.com

o WhatsApp: 3321774069

o Reuniones virtuales mediante
Google Meet para asesorias y
propuestas personalizadas.

e /MG

Nubem.

Lets s work together! '_ — P r m o n
contacto@nubemcreativa.com 4 sl 0 OC|O

33-21-77-40-69 £|
=OlSEa, ek — Actualmente no tienen una
e 0 estrategia de promocién
debido a que se encuentra en
desarrollo




Andlisis de la
competencia




Ambito
Atelier

G




Ambito

Servicios: Branding: logotipos, tipografia, colores,
iconografia, papeleria, empaques. Redes sociales.
Contrato minimo 3 meses.

Propuesta de Valor: Marcas sélidas con identidad
visual disruptiva, atencion para marcas
emergentes/locales.

Presencia Digital: Instagram @ambitoatelier, 34
publicacionesy 737 seguidores. Behance:
www.behance.net/mateoahumada.

Reputacion: Emergente en Guadalajara, reconocida
por creatividad disruptiva y reels para marcas
locales.

Casos de Exito: Proyecto con Vago's, reels con
hasta 75,000 vistas, 500,000 visitas al perfil en 11
dias (febrero 2025).

h
i

b

telier

-
i

W ambitoatelier and vagosfocaccia
S 7 egr, The Creator - SWEET [ TF

Muy chill pero grabamos esto en hora pico ...



Servicios: Estrategias en redes, creacion de
contenido, branding, fotografia y creaciony
rediseno de sitio web.

Propuesta de Valor: Contenido consciente,
proposito y storytelling. Soluciones accesibles,
autonomia para negocios pequenos.

Presencia Digital: Instagram @sentidoamarillo, 219
publicaciones, 1,239 seguidores. Sitio web:
sentidoamarillo.com.

Reputacion: Bien vista como agencia creativa y
consciente para negocios pequefios, enfoque en
autonomia y educacion.

Casos de Exito: Proyecto con Joyeria LIE, en
fotografia de producto y reels/TikToks.

Sentido Amaritlio




MARKETING & DESIGN

Servicios: Marketing digital, Branding, Web, e-
commerce, fotografia, videos y reels.

Propuesta de Valor: Ideas para marcas poderosas,
conexion emocional, crecimiento exponencial.
Presencia Digital: Instagram @xr.marketing, 386

publicaciones, 25.5 mil seguidores. Sitio web: xr-
marketing.com. Presencia en Facebook, LinkedIn,
TikTok, Behance.

Reputacion: Establecida desde 2015, reconocida
por soluciones profesionales y completas con
cercania a negocios pequenos/medianos.

Casos de Exito: Proyectos con Real Techniques,
Reset y Blanco Magnolia.

IT' S PISCES SEASON!!"!
BEST RT TOOLS (PISCES ONLY)

a5
¥

-




‘ Nimbus Crea

e Servicios: Marketing digital: campanas en redes
sociales, SEO, email marketing. Paginas web, disefio
web, e-commerce, audiovisuales, branding.

e Propuesta de Valor: Soluciones innovadoras y
creativas, enfocadas en resultados y
posicionamiento de marca para conectar con
clientes.

e Presencia Digital: Instagram, Facebook, LinkedIn,
Behance, TikTok. Sitio web: nimbuscrea.com.

e Reputacion: Reconocido de varios noticieros y
empresas importantes en Guadalajara.

e Casos de Exito: Proyectos con Audi México (disefio
web, audiovisuales). Produccién audiovisual con El
tequilefo. ITESO: disefio y producciéon audiovisual
para Disefio de Indumentaria y Moda.

el_tequileno Foll
A Sive Me the Night Ge LT ONOW

Need a little extra motivation to get to the ...




Fanpage Karma

100.000
75.000
50.000 =

25.000

| LT 8 e

* Agencia de branding y marketing... Influye Agencia BC Marketing
Agencia de Marketing | Café con Merca® Marifer Tapia 8 | EMME® Marketing

AmbitoAtelier

Cuota de mercado de interacciones

Prizma Studio |
Branding & Mkt

Marketing and

Branding

Agencia BC
Marketing

AmbitoAtelier

Agencia De
arketing Digital

ol |

Storia | Marketing
creativo




Cuanto mas grande es un punto, mas se publicd en ese momento. Cuanto mas verde, mas se interactud con las
publicaciones.
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swria.  3T0OrAa.MmKL - seguir
9 storia.mkt 2 sem

Si eres de marketing, ‘seguro te has
sentido identificadx | &2

Shoria.

storia.mkt 5 sem
El starter pack de todo creativo L

Y
£Qué incluirias tu en el tuyo?

Storin.

#agenciacreativa #marketingdigital
#storiamkt

#marketingestrategico #socialmedia
#estrategiasdemarketing
#estrategiadigital #marketingparapyi
#marketingenmexico
f#tagenciademarketing
#socialmediaexperts #marketinglife
#marketinglifestyle

#agenciacreativa #marketingdigital
#storiamkt

#marketingestrategico #socialmedia
#estrategiasdemarketing
#estrategiadigital #marketingparapymes
#marketingenmexico

CON TENY-‘ CREATOR :Zggi:ﬁ:::&:;gztritgg#diseﬁodemarca
g agazzistudio 4 sem

Totaaaal ('} 2

Responder

clickartagency 2 sem
El dltimo sin duda calé al punto &3
L=

1Me gusta Responder

Cuando se cierra llustrador y
no guardaste el archivo

Ver las 2 respuestas

QY

lounnity 4 sem

Tombmlomm momie " " n L 1230 Me gusta
e ambitoatelier - Seguir veo W 17 de abril
Q Q v " Fred again.., Anderson .Paak, CHIKA - places to be v
303 Me gusta

27 de marzo

Tap para ver més

= p p— ambitoatelier Abrir una agencia creativa en 2025 no es facil.
4. - AmbitoAtelier, 2025

#agenciademarketing #agencia #agenciacreativa

&EB l-”t T%s 2 dl'-EIS en #estudiodediseno #estudiodegrabacion #disenografico #gd|
@ hitoatelier #guadalajara #mexico

7 sem

. prizmastudiomx # - Seguir ey e g
sabcuevas ¥ % W

Jsem 1Megusta Responder

obeillustrator #quote #branding #webin
ar #freelance #emprendimiento

d ‘ 3 denn.gmon 9 sem

i Hermoso!
BENDITO N
QUESO

—— Ver respuestas (1)

fernandojc__ %, o

Responder

7sem 1Megusta Responder

@ fotografiaemev 10 sem
Amo tu contenido! &» 4 & L9,

—— Ver respuestas (1)

Responder

ohthat.studio Amazinggg!!!

7sem 1Megusta Responder

@ gabrielatorresmx 10 sem
=77 Super faaaan ¥ Y

Responder
—— Ver respuestas (1)

& riiyagarg =~ o

7sem 1Megusta Responder

brenda.diar 10 sem
LY

Responder

Qv A

562 Me gusta
20 de febrero

—— Ver respuestas (1)

QY

66 Me gusta



Analisis del mercado
meta




Analisis de mercado

e PIB del sector (Q2 2024): $680,202 millones de pesos

e Incremento del PIB respecto al trimestre anterior: 20.3%
e Unidades econdmicas en el sector (Censo Econdmico 2019):7,699
e Ciudad de México: 1,424

e Estado de México: 717

e Jalisco: 554

e Produccion bruta total (2019):$31,922 millones de pesos
e Ciudad de México: $18,427M MX

e Nuevo Leon: $2,804M MX

e Ingreso total del sector (2019):$32,512 millones de pesos
e Ciudad de México: $18,872M MX

e Nuevo Ledn: $2,857M MX




"Las Mejores Agencias de Publicidad en

Guadalajara (Ranking 2024)"

e Activo Seo: Especializada en marketing digital para el sector industrial y B2B,
con presencia en varias ciudades de México.

e GDLsystems: Se distingue en comercio electrénico, diseino web y marketing
digital, incluyendo SEO y publicidad en internet.

e Merkategia: Agencia con sedes en Zapopan, Cabo San Lucas y Houston,
enfocada en comunicacion estratégica, marketing digital, desarrollo web e
investigacion de mercados.

e Kubik Digital Agency: Agencia con resenas altamente positivas, destacando
en estrategias de marketing digital en Guadalajara.



Mystery Shopper

Como resultado de este analisis, se identificaron las siguientes agencias:

e Nimbus Crea

e Ambito Atelier

e Sentido Amarillo
e XR Marketing

Resultados Mystery Shopper



https://docs.google.com/document/d/1k_FXJcjUNQ_dF1vXnqyXBNJmr_lBOdImHMyh20wd1Q8/edit?usp=drive_link

Buyer

Persona




Branding
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Intencioén.
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Variaciones.

i

“Nubem.

% Nubem.

Erardbook

01. Sobre Nosotros

En Mubem, somos el aliado creative en marketing digital y
produccion awdiovisual. Disefiamos campanas gque
conactan y destacan, junto con contenide wisval de
calidad excepcional, slevando |a identidad de cada marca.
Creamos &n el poder de las ideas frescas y en construir

relaciones de conflanza. Impulsamos mMAarcas con
soluciones innovadoras, reflejando  autenticidad vy
excelencia, siempre com wn enfogue estratégico vy
parsonallzado.

» | %

Nu_l_:re_,m.

Q] S5cbre Hosotros
02 Husstro lego
03 Mision

0& Yisign

0% Wvalores

brandbook

D& Tonode voz
07 Tagline

08 Variaciones
0% Tipografia

10 Mockups

02.Nuestro

2
Espaciado.

&

jNubern.j_,

Safe praa! mard pner dras

logo.

Somos und agencia crestiva an basgueda del crecimisnto y axito
profesional de nuestros clientes a través de nuesiros servicios
estratdgicos y de creacidn de alta calidad. Trabajando para
quienas buscan reflejar su axcelancla, asplramos a sar la
referencia gue inspire a decir:

05. Nuestros valores

Excelancia; En Hubam, nos comprometemos a suparar las
expectativas de nuestros clientes en cada proyecto.

InEn tmneing s Golusiosden coe laienpayieeims gelacnologlas mas
recientes, lo gue nos permite desarrollar estrategias creatives que
son tanto relevantes como efectivas.

Carcania; Valoramos s relacionas humanas y o trabajo en equipa,

O7F. TRGLINE

“Unico, como Nubem.”

Ser lideres indiscutibles e&n |a industria creatliva, reconccidos
como &l socio preferido por empresas de todos los tamafos de
Maéxico comprometidos a elevar continuaments los estandares de
Cilidadgd aGlablac Fnadn un retarants 1] inrepvaciin,
profesionalismo y creatividad.

Muesira mela &s inspirar a nuestros clienbes y a la indusiria,
siondo sindnimo de excelencia y distincidn.

Tono de voz.

Earrral i Conmam
Saria - Dreertban
Tradicionsd, - IR
Pras sl -: Abgabiia
[ a—— L ] il

)

Nubem.

ImrEEEyn
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https://www.canva.com/design/DAGj_v5QIEc/E_7CtFO2YofBAPz5RopG7A/edit

Andlisis del sector y analisis de
las capacidades de la empresa
(FODA)



FODA

FORTALEZAS

Servicios integrales y personalizados
Calidad visual y creatividad excepcional
Modelo de negocio flexible
Compromiso con la excelenciay la
iInnovacion

Alianzas estrategicas y vision de
crecimiento

DEBILIDADES

Falta de planificaciéon financiera y
administrativa

Segmentacion de mercado poco
definida

No cuentan con valores establecidos
Dependencia de los socios para todas
las funciones

No incluyen community management
en sus servicios

e Expansion del mercado digital
e Diversificacion de servicios
e Posible registro como empresa

e Segmentacion y posicionamiento
e (Creacion de valoresy

e Alta competencia en la industria
e Cambios en las tendencias

¢ Falta de formacion legal
e Dependencia de pocos clientes

OPORTUNIDADES

formal

consolidacion de la marca

AMENAZAS

digitales

Restricciones presupuestarias



Plan financiero



Proyeccion de presupuesto
R

cdmara A $43,000.00 $15,527.78
Lente SONY $5,000.00 $1,805.56
Lente SONY $7,000.00 $1,944.44
Lente ROKINON $14,500.00 $3,423.61
SD (A) 128G $459.00 $216.75
SD (B) 64G $346.00 $163.39
SD (B) 64G $346.00 $163.39
Lampara LED+TRIPIE+DIFUSOR $2,400.00 $666.67
Tripie cédmara $2,400.00 $600.00
Disco duro 1TB $1,200.00 $400.00
Disco duro 8TB $3,200.00 $2,275.00
Monitor cédmara $3,500.00 $2,114.58
Compu Max $52,000.00 $17,333.33
Cdamara CANON $4,000.00 $5,000.00
Lente CANON $3,000.00 0
Compu Mixtli $34,000.00 0
Trackpad $670.00 0

Renta $ 12,000.00
Sueldos $ 14,000.00
Luz $ 200.00
Agua $ 200.00
Internet $ 630.00
Gasolina $ 3,000.00
Publicidad $ 2,000.00
Depreciacion $ 2,234.61
Total de Gastos fijos |$ 34,964.61

$27,100.00 Gastos admin

$5,630.00 Gastos venta

Teléfono $3,078.00 1{ $3,078.00
Luy Neewer CB60| $2,351.00 1 $2,351.00
Luz Neewer RGB $710.00 2|  $1,420.00
Portafondos $598.00 ] $598.00
Fondo Blanco $1,400.00 1] $1,400.00
Fondo Gris $1,500.00 1| $1,500.00
Impi $2,814.00 1{ $2,814.00
Go daddy $239.00 0 $0.00
Diplomado $21,000.00 2| $42,000.00
Dominio $300.00 ] $300.00
Drone $7,600.00 11 $7,600.00




Proyeccion de presupuesto

4
5
20
80
costo
variable

437.0574639| unitario

e Punto de equilibrio = costos fijos /

precio de venta unitario - costo

é 4 24 $437.06| $10,489.38 variable unitario
7 4 28 $437.06| $12,237.61
8 4 32 $437.06| $13,985.84
$437.06
3 4 12 $437.06| $5,244.69
4 4 16 $437.06| $6,992.92

S 4 20 $437.06| $8,741.15



https://docs.google.com/spreadsheets/d/1pxCqsv3xeOdm5kngmTa5exAOhWIzwnWr/edit?usp=drive_link&ouid=113306483090717440014&rtpof=true&sd=true

Estrategia de precios




Comparacion de precios con competencia

Manejo de redes sociales

e Nubem ofrece paquetes desde $6,200 hasta $11,610 + IVA,
incluyendo creacion de contenido, estrategia, KPI's y
produccion audiovisual.

e Sentido Amarillo ofrece soluciones desde $4,500 hasta $9,024 +
IVA con enfoque estrategico y disefio visual, sin produccion
mensual.

e XR Marketing apunta a un mercado premium con servicios
integrales desde $16,000 hasta $31,500 + IVA, incluyendo
campanas en META, TikTok y community management.




Comparacion de precios con competencia

Fotografia del producto

e Nubem tiene paquetes desde $3,000 hasta
$6,500 + IVA (20-50 fotos), incluye edicion
profesional y locacion.

e Sentido Amarillo maneja paquetes desde $4,060
a $8,120 + IVA (30-60 fotos), con entrega en
formato original.

e XR Marketing cobra entre $8,500y $16,500 + IVA,
con retoque profesional, sesiones premium y
equipo especializado.




Comparacion de precios con competencia

&

Agencia Diferenciador Clave
Nubem Precios accesibles + produccion audiovisual incluida
Sentido Amarillo Enfoque consultivo, disefo de contenido, asesoria personalizada
XR Marketing Servicio full premium: campaias integradas + community mgmt



https://docs.google.com/document/d/1MhnynC6I7FKO6ffiheHadwl_7Kj6RUXdddtRd8uTxlg/edit?usp=sharing

Elasticidad en funcion de la

demanda

1. Lo que mas valoran los clientes:
e Precio
e Calidad visual del contenido
e Creatividad y estilo 9
Lo que menos importa: c
e Experiencia del equipo
e Trato personalizado

Interpretacion:
Alta sensibilidad al precio. El cliente se enfoca mas en lo visual y creativo
gue en la trayectoria o cercania.



https://docs.google.com/document/d/1jOO83jRCaH8AWKEjM5nRDA4Yc73-7pHpl6_4lKPIZJg/edit?usp=sharing

Propuesta de modelos de paqgo flexibles

-

Pago mensual
estandar

e Pago dentro de los
primeros 10 dias del mes

e Modelo actual y mas
comun

e Da orden financiero vy
permite ajustes
mensuales

Ideal para proyectos en

evolucion constante

/

~ Pago por
iguala mensual

e Contrato fijo con tarifa
mensual (ej. $10,000 MXN)

e Servicios flexibles: hasta 6
contenidos, produccion,
estrategia y asesoria

Ideal para empresas que quieren
un equipo creativo constante sin
contratar personal

Asegura ingresos estables para

Nubem
%




Propuesta de modelos de paqgo flexibles

Pago trimestral
anticipado con
descuento

- Pago con
financiamiento

Prepago por proyectos

especificos

e Cliente paga 3 meses por
adelantado
e Recibe un 10% de
descuento total
Fomenta fidelizacion y da
liquidez inmediata
Reduce esfuerzo de
cobranza

e Pago dividido en 2 quincenas
dentro del mismo mes
e Aplica recargo administrativo
del 5%
Facilita cierre con clientes nuevos
0 de bajo presupuesto
Requiere control para mantener
flujo saludable

o /

&

e 50% al contratar y 50% antes
de la entrega
e Aplica para sesiones de foto o
campanas unicas
Evita suscripciones innecesarias
Da estructura y claridad al trabajo
puntual

o /



https://docs.google.com/document/d/1AiqTrhJ4ByfUe4uaYKjUfnsc4WmhHRqEN69RoWb91oQ/edit?tab=t.0#heading=h.5rnaayrp7dsh

Propuesta de modelos de
pago flexibles

Nombre Precio mensual Incluye (resumen) Ideal para...

Semilla $4,990 + IVA 5 contenidos, asesoria y disefio de highlights Marcas que inician

Impulso $6,990 + IVA 10 contenidos, copys, produccion y brief Marcas en crecimiento
Brujula $8,990 + IVA 13 contenidos, produccién + asesoria + KPI's Marcas con rumbo definido
Traccion $11,990 + IVA 17 contenidos, produccion doble, pauta y consultoria |Empresas con estrategia activa
Modular Desde $5,000 Contenido personalizado segun necesidad Campanfas o lanzamientos




Propuesta de modelos

de pago flexibles

Nombre

Precio

Incluye (resumen)

Foto Express

$3,200

20 fotos, edicion profesional, entrega en 1 formato

Foto Pro

$4,700

35 fotos, 2 formatos, moodboard incluido

Foto Premium

$6,800

50 fotos, 3 formatos, props y asesoria visual

Foto Traccion

$9,500

60 fotos + 1 video reel, produccidon en sitio




Propuesta de modelo de
pagos flexibles

Modelo de
suscripcion

Beneficios:

e 10% de descuento mensual

e 1 contenido extra gratis (reel o foto)

e Acceso prioritario a fechas de
produccion

e Congelacion de precios por 6 meses

e Diagndstico estratégico semestral sin
costo

Contrato minimo: 3 meses
Pago 50% inicial / 50% antes de
entrega
Calendario de entregas pactado
2 rondas de revision incluidas
(extras: $500)
Reagendar con 24 hrs/
cancelaciones no reembolsables
Contenido respaldado por 3 meses
Inversion en pauta se paga directo
a plataformas
Community management no
incluido (opcional)
Derechos de imagen protegidos
(modelos con autorizacion)



https://docs.google.com/document/d/1AiqTrhJ4ByfUe4uaYKjUfnsc4WmhHRqEN69RoWb91oQ/edit?tab=t.0

Estrategia de
comercializacion




Estrategia de presencia en
marketplaces y plataformas
digitales

REGISTRO EN : ALTA EN ENLACE CAMPANAS DE
PLATAFORMAS DPTIMF:EEEQDN DE DIRECTORIOS INTELIGENTE EN PAGO
FREELANCE ESPECIALIZADOS BIO SEGMENTADAS
: Actl;:;sit:ggram e Usar Meta Ads
. i . Sortlist con enfoque a
. Workana Crear highlights -
tematicos . Clutch Linkt conversion
L .
e SoyFreelancer (“Paquetes” « DesignRush InKtree directa
. Fiverr “Portafolio”, e  Behance . Beacons « Segmentar por
. Upwork “Testimonios”) . Canva . Kojl intereses,
« CTA claros en cada . . s
. Malt post Creators ublcan:;lon
. Contenido (ZMG), tipo de
educativo en TikTok cliente

Aumenta visibilidad, Redes bien Mejora el SEQ, Centraliza todo Bajo costo de
permite ofrecer estructuradas reputacion y en un solo entrada

servicios funcionan como acceso a clientes enlace para ($1,500/mes)
paguetizados y pagina web para internacionales o mejorar la con alto

acceder a nuevos creativos. corporativos. conversion en potencial de

nichos. redes. alcance


https://docs.google.com/document/d/1AiqTrhJ4ByfUe4uaYKjUfnsc4WmhHRqEN69RoWb91oQ/edit?tab=t.0

Registro de marca



Registro de Marca

DE LA PROPIEDAD
INDUSTRIAL Inteligencia artificial para marcas

Imagen Folio de entrada del tramite Ano de recepcion Descripcion Fecha de inicio

B 387158 2024 OPOSICION 08/10/2024

3 363430 2024 SOLICITUD DE REGISTRO 20/09/2024




En la presente tabla se realiza una comparativa demarcas a efecto de evidenciar su semejanza

en grado de confusion:

Registros de marcas 2284786, 2284773,

2041809, 2041808, 2070303, 2070302,

2026453, 2026451 NU (Y DISENO) propiedad

de m mandante.

Solicitud de marca 3238346 NUBEM (Y
DISENO) propiedad de MAXIMIALINO JIN

HAN SALDANA, ANDREA MIXTLI

MACIAS VAZQUEZ

Denominacion de todas las marcas:
NU

Algunos disenos de las marcas:

NnuU
iy

Ny

NUBEM

-

Nubem.

Recorte a la marca de la contraparte para su

mejor apreciacion:

@

La marca que se propone a registro es semejante en grado de confusion a las marcas NU y
NUBANK propiedad de mi mandante, particularmente desde el punto de vista grafico. Lo anterior,
en virtud de que NUBEM reproduce como sus elementos dominantes los vocablos “NU” y “NUB”
que conforman también el eje determinante de las marcas nominativas “NU” y “NUBANK?” de mi

mandante.

Mtro. Jair Benjamin Godinez Herrera

e Defenderse de la oposicion.

e Argumentar porgque no es fonéticamente similar.

e Asistencia de un buen abogado en proteccion
industrial.




Conclusiones
Recomendaciones



Formalizacion y estructura legal: Definir la figura juridica de la empresa e iniciar su proceso
de constitucion legal.

Organizacion administrativa: Implementar un sistema basico de control financiero y contabl
para tomar decisiones informadas y evitar improvisaciones en el manejo del dinero.
Segmentacion de mercado y estrategia comercial: Les recomendamos trabajar con buyer
personas bien definidos y construir propuestas de valor adaptadas a cada perfil.

Definicion de valores y cultura organizacional: Desarrollar e institucionalizar sus valores, ya
gue son clave para consolidar identidad, cultura organizacional y fidelizacion de clientes y
colaboradores.

Aprovechamiento de la informacion generada: Dar seguimiento puntual a la informacion
brindada, calendarizar acciones y evaluar su impacto.

Profesionalizacion del servicio: Esto ayudara a elevar la percepcion de valor y facilitar su
crecimiento en el mediano plazo



e Valeria: En este proyecto con Nubem mas alla del analisis y las propuestas, aprendi a

colaborar con empatia, a identificar oportunidades de mejora y a valorar el impacto que una
buena consultoria puede tener en el crecimiento de una empresa.

e Pablo: De todo lo trabajado con Nubem, he aprendido lo importante que es alinear la
mercadotecnia con una direccion comercial estratégica. Entendi que no basta con tener un

buen servicio, sino que hay que saber comunicarlo, darle valor y convertirlo en ventas
reales.

e Andre:Este PAP hizo que diera un pequeno vistazo de lo que es trabajar en el mundo real,
aprendi que el empezar a emprender sera un camino dificil pero si tienes la ambicion que

tienen Max y Andrea y sabes que puedes brindar un buen servicio, tarde o temprano te
llegaran tus primero clientes.



Carpetas con contenido de
trabajo
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Precio de vents.


https://drive.google.com/drive/folders/1bL9ihEms9x4x3ZqsSNm497Wl3CRuSaTx?usp=drive_link

NUBEM

Muchas
gracias!
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ANEXOS



FECHA
INICIO

ACTIVIDADES/ESTRATEGIAS

RESPONSABLE

ESTATUS

FIN

Mision, Vision, Valores

Pablo

27/1/2025

7/2/2025

Redaccién de misién, vision v valores

Redaccion propuesta de valor

Revisién de los puntos

Propuesta final para los empresarios

Diagndstico del servicio

Valeria

27/1/2025

0b/oz/2025

Evaluacion de la empresa

Satisfaccion del cliente (Encuestas)

4Ps

Anilisis de la competencia

Andre

27/1/2025

7/2/2025

Servicios y propuesta de valor

Presencia digital y reputacién

Estrategia comercial y precios

Comparacion con competencia

Resultados v casos de éxito

PRIMERA ENTREGA RPAP

5/2/2025

5/2/2025

Anilisis del mercado meta

Pablo

9/2/2025

21/2/2025

Segmentacién de mercado

Buyer persona

Investigacitn de mercado

Interpretacion y analisis

Mystery Shopper

Branding

Pablo

9/z2/2025

21/2 /3025

Complementar el manual de la marca

Desarrollar storytelling de la marea y narrativa visual

Implementar estrategias de branding en redes sociales

Ajustar estrategias segiin resultados y feedback

Anilisis del sector y anélisis de las capacidades de la empresa FODA

Valeria

15/2/2025

o7/2 /2025

Redaccion de FODA

Identidad corporativa de la empresa

Andre

10/2/2025

z24/2/2025

Desarrollar el manual de identidad visual

Desarrollar materiales grificos corporativos (tarjetas, firmas de correo, docs oficiales)

zda entrega RPAP

o5/03/2025

o5/03/2025

Plan Financiero

Edgar

a/3/z025

12/3/2025

Hacer un diagndstico de costos y precios

Elaborar punto de equilibrio

Elaborar presupuestos y proveccion de estado de resultado

Entregar plan financiero terminado

ira entrega diapositivas

10/03/2025

10/03/2025

Estrategia de precios

Edgar y Valeria

12/3/2025

26/3/2025

Comparar precios con la competencia v definir posicionamiento

Evaluar elasticidad del precio en funcién de la demanda del mercado

Implementar modelos de precios por suscripeidn o paguetes

Definir modelos de pago flexibles (mensualidades, financiamiento)

Estrategias de comercializacién

Valeria

3/3/z025

19/3/2025

Identificar segmentos de clientes y nichos de mercado

Andre

Definir estrategias de captacién y fidelizacién de los clientes

Pablo

Optimizar la presencia en marketplaces o plataformas digitales

Valeria

Automatizar procesos de retencién o captacion de clientes

Andre

Registro de marca

Andre

28/4/2025

5/5/2025

Registro de marca IMPI

Tercer avance RPAP

09/04/2025

09/04/2025

Cronograma


https://docs.google.com/spreadsheets/d/1NaWsxP8Dm0epqvaACyD_Vt-iL7-YF5SH/edit?usp=sharing&ouid=113306483090717440014&rtpof=true&sd=true

