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Introducción y contexto



Nubem, el aliado creativo en marketing digital y
producción audiovisual. 

Diseño de campañas que conectan y destacan,
junto con contenido visual de calidad

excepcional, elevando la identidad de cada
marca.

Introducción y contexto



Fortalecer la estructura financiera, administrativa y comercial de Nubem a través de
un diagnóstico estratégico. Se definirán políticas de precios y un plan financiero que
incluya costos, punto de equilibrio y proyección de ingresos para mejorar su
rentabilidad.

Puntos a trabajar:
1.Conocer su mercado meta
2.Análisis de la competencia, sector y capacidades de la empresa
3.Estrategia de precios y de comercialización
4.Estrategias de promoción y publicidad

Objetivo



Misión Visión Propuesta
de valor

Agencia creativa en
búsqueda del crecimiento y
éxito profesional de los
clientes a través de  
servicios estratégicos y de
creación de alta calidad.
Trabajan para quienes
buscan reflejar su
excelencia, aspiran a ser la
referencia que inspire a
decir: “Único, como Nubem”.
Nuestra meta es inspirar a
nuestros clientes y a la
industria, siendo sinónimo
de excelencia y distinción.

Ser líderes en la industria
creativa, reconocidos en
México como el socio
estratégico preferido.
Innovamos con creatividad,
estrategia y tecnología para
potenciar el crecimiento de
cada cliente, estableciendo
nuevos estándares de
excelencia en el sector.

Fusionamos creatividad,
análisis estratégico y
tecnología para desarrollar
soluciones que potencian
marcas y generan impacto
real. Nuestra cercanía y
ejecución impecable
garantizan resultados que
destacan, ayudando a cada
negocio a diferenciarse y
consolidar su éxito.



Diagnóstico del servicio



Diagnóstico del servicio

Todas las calificaciones están cercanas al 5, lo que indica
un alto nivel de satisfacción.

El proceso de agendamiento tiene una calificación
ligeramente menor que los demás aspectos, lo que

sugiere que podría haber oportunidades de mejora en
esa área.

La recomendación del servicio también tiene una
calificación muy alta, lo que indica que los clientes están

dispuestos a recomendar NUBEM.

Encuestas de satisfacción

https://docs.google.com/forms/d/1yLoBBmFe-r7f4-2TQM_X33Maj_IyVk7BK09W8hh0GA4/edit


Paquete de marketing digital:
Desde $6,200 + IVA al mes.
Fotografía de producto: Desde
$3,000 + IVA por sesión.
Producción de contenido
premium: Desde $11,610 + IVA al
mes.

Contrato mínimo de 4 meses

4 P’s
Precio de venta

Marketing digital
Producción audiovisual 
Branding

Enfoque creativo, su capacidad de
adaptación a las necesidades del
cliente y su compromiso con la
calidad visual y la innovación.

Producto



4 P’s

Actualmente no tienen una
estrategia de promoción
debido a que se encuentra en
desarrollo

Promoción

ZMG
Canales de distribución y contacto:

Redes sociales: Instagram
(@nubem.creativa)
Correo electrónico:
contacto@nubemcreativa.com
WhatsApp: 3321774069
Reuniones virtuales mediante
Google Meet para asesorías y
propuestas personalizadas.

Punto



Análisis de la
competencia





Servicios: Branding: logotipos, tipografía, colores,
iconografía, papelería, empaques. Redes sociales.
Contrato mínimo 3 meses.
Propuesta de Valor: Marcas sólidas con identidad
visual disruptiva, atención para marcas
emergentes/locales.
Presencia Digital: Instagram @ambitoatelier, 34
publicaciones y 737 seguidores. Behance:
www.behance.net/mateoahumada.
Reputación: Emergente en Guadalajara, reconocida
por creatividad disruptiva y reels para marcas
locales.
Casos de Éxito: Proyecto con Vago’s, reels con
hasta 75,000 vistas, 500,000 visitas al perfil en 11
días (febrero 2025).



Sentido Amarillo
Servicios: Estrategias en redes, creación de
contenido, branding, fotografía y creación y
rediseño de sitio web.
Propuesta de Valor: Contenido consciente,
propósito y storytelling. Soluciones accesibles,
autonomía para negocios pequeños.
Presencia Digital: Instagram @sentidoamarillo, 219
publicaciones, 1,239 seguidores. Sitio web:
sentidoamarillo.com.
Reputación: Bien vista como agencia creativa y
consciente para negocios pequeños, enfoque en
autonomía y educación.
Casos de Éxito: Proyecto con Joyería LIÉ, en
fotografía de producto y reels/TikToks.



Servicios: Marketing digital, Branding,  Web, e-
commerce, fotografía, vídeos y reels.
Propuesta de Valor: Ideas para marcas poderosas,
conexión emocional, crecimiento exponencial.
Presencia Digital: Instagram @xr.marketing, 386
publicaciones, 25.5 mil seguidores. Sitio web: xr-
marketing.com. Presencia en Facebook, LinkedIn,
TikTok, Behance.
Reputación: Establecida desde 2015, reconocida
por soluciones profesionales y completas con
cercanía a negocios pequeños/medianos.
Casos de Éxito: Proyectos con Real Techniques,
Reset y Blanco Magnolia.



Servicios: Marketing digital: campañas en redes
sociales, SEO, email marketing. Páginas web, diseño
web, e-commerce, audiovisuales, branding.
Propuesta de Valor: Soluciones innovadoras y
creativas, enfocadas en resultados y
posicionamiento de marca para conectar con
clientes.
Presencia Digital: Instagram, Facebook, LinkedIn,
Behance, TikTok. Sitio web: nimbuscrea.com. 
Reputación: Reconocido de varios noticieros y
empresas importantes en Guadalajara.
Casos de Éxito: Proyectos con Audi México (diseño
web, audiovisuales). Producción audiovisual con El
tequileño. ITESO: diseño y producción audiovisual
para Diseño de Indumentaria y Moda.

Nimbus Crea



Fanpage Karma
Cuota de mercado de interacciones





El texto del párrafo



Análisis del mercado
meta



Análisis de mercado

PIB del sector (Q2 2024): $680,202 millones de pesos
Incremento del PIB respecto al trimestre anterior: 20.3%
Unidades económicas en el sector (Censo Económico 2019):7,699
Ciudad de México: 1,424
Estado de México: 717
Jalisco: 554
Producción bruta total (2019):$31,922 millones de pesos
Ciudad de México: $18,427M MX
Nuevo León: $2,804M MX
Ingreso total del sector (2019):$32,512 millones de pesos
Ciudad de México: $18,872M MX
Nuevo León: $2,857M MX



Activo Seo: Especializada en marketing digital para el sector industrial y B2B,
con presencia en varias ciudades de México. 

GDLsystems: Se distingue en comercio electrónico, diseño web y marketing
digital, incluyendo SEO y publicidad en internet.

Merkategia: Agencia con sedes en Zapopan, Cabo San Lucas y Houston,
enfocada en comunicación estratégica, marketing digital, desarrollo web e
investigación de mercados.

Kubik Digital Agency: Agencia con reseñas altamente positivas, destacando
en estrategias de marketing digital en Guadalajara.

"Las Mejores Agencias de Publicidad en
Guadalajara (Ranking 2024)" 



Como resultado de este análisis, se identificaron las siguientes agencias:

Nimbus Crea 
Ámbito Atelier
Sentido Amarillo
XR Marketing

Resultados Mystery Shopper

Mystery Shopper

https://docs.google.com/document/d/1k_FXJcjUNQ_dF1vXnqyXBNJmr_lBOdImHMyh20wd1Q8/edit?usp=drive_link


Buyer
Persona



Branding



brandbook

https://www.canva.com/design/DAGj_v5QIEc/E_7CtFO2YofBAPz5RopG7A/edit


Análisis del sector y análisis de
las capacidades de la empresa

(FODA)



FODA



Plan financiero



Proyección de presupuesto



Proyección de presupuesto

Punto de equilibrio = costos fijos /

precio de venta unitario - costo

variable unitario

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1pxCqsv3xeOdm5kngmTa5exAOhWIzwnWr/edit?usp=drive_link&ouid=113306483090717440014&rtpof=true&sd=true


Estrategia de precios



Manejo de redes sociales

Nubem ofrece paquetes desde $6,200 hasta $11,610 + IVA,
incluyendo creación de contenido, estrategia, KPI’s y
producción audiovisual.
Sentido Amarillo ofrece soluciones desde $4,500 hasta $9,024 +
IVA con enfoque estratégico y diseño visual, sin producción
mensual.
XR Marketing apunta a un mercado premium con servicios
integrales desde $16,000 hasta $31,500 + IVA, incluyendo
campañas en META, TikTok y community management.

Comparación de precios con competencia



Fotografía del producto

Nubem tiene paquetes desde $3,000 hasta
$6,500 + IVA (20-50 fotos), incluye edición
profesional y locación.
Sentido Amarillo maneja paquetes desde $4,060
a $8,120 + IVA (30-60 fotos), con entrega en
formato original.
XR Marketing cobra entre $8,500 y $16,500 + IVA,
con retoque profesional, sesiones premium y
equipo especializado.

Comparación de precios con competencia



Comparación de precios con competencia

Agencia Diferenciador Clave

Nubem Precios accesibles + producción audiovisual incluida

Sentido Amarillo Enfoque consultivo, diseño de contenido, asesoría personalizada

XR Marketing Servicio full premium: campañas integradas + community mgmt

https://docs.google.com/document/d/1MhnynC6I7FKO6ffiheHadwl_7Kj6RUXdddtRd8uTxlg/edit?usp=sharing


1. Lo que más valoran los clientes:
Precio
Calidad visual del contenido
Creatividad y estilo

Lo que menos importa:
Experiencia del equipo
Trato personalizado

Interpretación:
Alta sensibilidad al precio. El cliente se enfoca más en lo visual y creativo
que en la trayectoria o cercanía.

Elasticidad en función de la
demanda

https://docs.google.com/document/d/1jOO83jRCaH8AWKEjM5nRDA4Yc73-7pHpl6_4lKPIZJg/edit?usp=sharing


Pago por
iguala mensual

Pago dentro de los
primeros 10 días del mes
Modelo actual y más
común
Da orden financiero y
permite ajustes
mensuales

Ideal para proyectos en
evolución constante

Contrato fijo con tarifa
mensual (ej. $10,000 MXN)
Servicios flexibles: hasta 6
contenidos, producción,
estrategia y asesoría

Ideal para empresas que quieren
un equipo creativo constante sin
contratar personal
Asegura ingresos estables para
Nubem

Propuesta de modelos de pago flexibles

Pago mensual
estándar



Pago con
financiamiento

Cliente paga 3 meses por
adelantado
Recibe un 10% de
descuento total

Fomenta fidelización y da
liquidez inmediata
Reduce esfuerzo de
cobranza

Pago dividido en 2 quincenas
dentro del mismo mes
 Aplica recargo administrativo
del 5%

Facilita cierre con clientes nuevos
o de bajo presupuesto
Requiere control para mantener
flujo saludable

Pago trimestral
anticipado con

descuento
Prepago por proyectos

específicos

50% al contratar y 50% antes
de la entrega
Aplica para sesiones de foto o
campañas únicas

Evita suscripciones innecesarias
Da estructura y claridad al trabajo
puntual

Propuesta de modelos de pago flexibles

https://docs.google.com/document/d/1AiqTrhJ4ByfUe4uaYKjUfnsc4WmhHRqEN69RoWb91oQ/edit?tab=t.0#heading=h.5rnaayrp7dsh


Propuesta de modelos de
pago flexibles

Nombre Precio mensual Incluye (resumen) Ideal para...

Semilla $4,990 + IVA 5 contenidos, asesoría y diseño de highlights Marcas que inician

Impulso $6,990 + IVA 10 contenidos, copys, producción y brief Marcas en crecimiento

Brújula $8,990 + IVA 13 contenidos, producción + asesoría + KPI’s Marcas con rumbo definido

Tracción $11,990 + IVA 17 contenidos, producción doble, pauta y consultoría Empresas con estrategia activa

Modular Desde $5,000 Contenido personalizado según necesidad Campañas o lanzamientos



Propuesta de modelos
de pago flexibles

Nombre Precio Incluye (resumen)

Foto Express $3,200 20 fotos, edición profesional, entrega en 1 formato

Foto Pro $4,700 35 fotos, 2 formatos, moodboard incluido

Foto Premium $6,800 50 fotos, 3 formatos, props y asesoría visual

Foto Tracción $9,500 60 fotos + 1 video reel, producción en sitio



Beneficios:
10% de descuento mensual
1 contenido extra gratis (reel o foto)
Acceso prioritario a fechas de
producción
Congelación de precios por 6 meses
Diagnóstico estratégico semestral sin
costo

Propuesta de modelo de
pagos flexibles

Modelo de
suscripción

Contrato mínimo: 3 meses
Pago 50% inicial / 50% antes de

entrega
 Calendario de entregas pactado

2 rondas de revisión incluidas
(extras: $500)

Reagendar con 24 hrs /
cancelaciones no reembolsables

Contenido respaldado por 3 meses
Inversión en pauta se paga directo

a plataformas
Community management no

incluido (opcional)
Derechos de imagen protegidos

(modelos con autorización)

https://docs.google.com/document/d/1AiqTrhJ4ByfUe4uaYKjUfnsc4WmhHRqEN69RoWb91oQ/edit?tab=t.0


Estrategia de
comercialización



Estrategia de presencia en
marketplaces y plataformas

digitales

https://docs.google.com/document/d/1AiqTrhJ4ByfUe4uaYKjUfnsc4WmhHRqEN69RoWb91oQ/edit?tab=t.0


Registro de marca



Registro de Marca



Mtro. Jair Benjamín Godínez Herrera 

Defenderse de la oposición.
Argumentar porque no es fonéticamente similar.
Asistencia de un buen abogado en protección
industrial.



Conclusiones y
Recomendaciones



Formalización y estructura legal: Definir la figura jurídica de la empresa e iniciar su proceso
de constitución legal.
Organización administrativa: Implementar un sistema básico de control financiero y contabl
para tomar decisiones informadas y evitar improvisaciones en el manejo del dinero.
Segmentación de mercado y estrategia comercial: Les recomendamos trabajar con buyer
personas bien definidos y construir propuestas de valor adaptadas a cada perfil. 
Definición de valores y cultura organizacional: Desarrollar e institucionalizar sus valores, ya
que son clave para consolidar identidad, cultura organizacional y fidelización de clientes y
colaboradores.
Aprovechamiento de la información generada: Dar seguimiento puntual a la información
brindada, calendarizar acciones y evaluar su impacto.
Profesionalización del servicio: Esto ayudará a elevar la percepción de valor y facilitar su
crecimiento en el mediano plazo



Valeria: En este proyecto con Nubem más allá del análisis y las propuestas, aprendí a
colaborar con empatía, a identificar oportunidades de mejora y a valorar el impacto que una
buena consultoría puede tener en el crecimiento de una empresa.

Pablo: De todo lo trabajado con Nubem, he aprendido lo importante que es alinear la
mercadotecnia con una dirección comercial estratégica. Entendí que no basta con tener un
buen servicio, sino que hay que saber comunicarlo, darle valor y convertirlo en ventas
reales. 

André:Este PAP hizo que diera un pequeño vistazo de lo que es trabajar en el mundo real,
aprendi que el empezar a emprender será un camino difícil pero si tienes la ambición que
tienen Max y Andrea y sabes que puedes brindar un buen servicio, tarde o temprano te
llegarán tus primero clientes.

Conclusiones
personales



Carpetas con contenido de
trabajo

https://drive.google.com/drive/folders/1bL9ihEms9x4x3ZqsSNm497Wl3CRuSaTx?usp=drive_link


¡Muchas
gracias!

NUBEM



ANEXOS

NUBEM



Cronograma

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1NaWsxP8Dm0epqvaACyD_Vt-iL7-YF5SH/edit?usp=sharing&ouid=113306483090717440014&rtpof=true&sd=true

